
 

เทคนคิ ปิดการขาย
ส าหรบั  Sales Engineer

ในปัจจุบนัธุรกิจน ำเขำ้สนิค้ำทำงวศิวกรรม ไม่ว่ำจะเป็นบรษิัท หรอืโรงงำน ไม่ว่ำจะเป็นสนิค้ำที่ผลติ
ครำวละมำกๆ และขำยยกล็อต หรือธุรกิจที่ขำยสินค้ำวิศวกรรมที่มีรำคำสูง อย่ำงเช่น เครื่องจักรต่ำงๆ 
จ ำเป็นต้องมบีุคคลที่จะสำมำรถใช้ทกัษะกำรน ำเสนอสนิค้ำที่มคีวำมซบัซ้อน และเป็นสนิค้ำที่ต้องอำศยัผู้ที่มี
ควำมรู้ทำงวิศวกรรมโดยตรงเป็นหลัก แต่กำรขำยในลักษณะนี้จ ำเป็นต้องมีพนักงำนขำยที่มีควำมรู้
ควำมสำมำรถในระดบัสงู และตอ้งมคีวำมพรอ้มและน่ำเชื่อถอืเพยีงพอทีจ่ะสำมำรถปฏบิตัหิน้ำทีต่รงนี้ได ้เพรำะ
เป็นกำรขำยสู่ลูกค้ำกำรตลำดองค์กร อีกทัง้นักขำยที่ส ำเรจ็กำรศกึษำทำงด้ำนวศิวกรรมโดยตรงอำจจะไม่ได้
เรยีนทำงดำ้นกำรขำยมำก่อน 

ดงันัน้จงึท ำหลกัสตูรนี้มำเพื่อเตรยีม Sales Engineer ทีต่อ้งขำยสนิคำ้ใหก้บักลุ่มลูกคำ้ธุรกจิ ใหม้คีวำม
พร้อมทัง้ด้ำนทศันคติ ควำมรู้ ทกัษะ และนิสยักำรท ำงำนที่ดี ให้เพียงพอที่จะปฏิบัติหน้ำที่ตรงนี้ได้อย่ำงมี
ประสทิธภิำพและประสทิธผิล  

วตัถปุระสงค ์
1. ผูเ้ขำ้อบรมจะไดม้คีวำมรูค้วำมเขำ้ใจ บทบำทหน้ำที ่ของ Sales Engineer
2. ผูเ้ขำ้อบรมไดม้คีวำมรูค้วำมเขำ้ใจ Sales Engineer มอือำชพีตอ้งม ีSRPTA
3. ผูเ้ขำ้อบรมไดม้คีวำมรูแ้ละควำมเขำ้ใจรูปแบบกำรขำยแบบ Sales Engineer
4. ผูเ้ขำ้อบรมไดม้คีวำมรูแ้ละควำมเขำ้ใจสิง่ทีค่ณุจะตอ้งเจอ เมื่อคุณไปบรษิทั, โรงงำนของลูกคำ้
5. ผูเ้ขำ้อบรมไดม้คีวำมรูแ้ละควำมเขำ้ใจกำรเตรยีมตวัเองกอ่นเขำ้พบกลุ่มลูกคำ้บรษิทัและโรงงำน
6. ผูเ้ขำ้อบรมไดม้คีวำมรูแ้ละควำมเขำ้ใจทศันคตนิักขำย Sales Engineer
7. ผูเ้ขำ้อบรมไดม้คีวำมรูแ้ละควำมเขำ้ใจควำมรูน้ักขำย Sales Engineer
8. ผูเ้ขำ้อบรมไดม้คีวำมรูแ้ละควำมเขำ้ใจทกัษะกำรขำย Sales Engineer
9. ผูเ้ขำ้อบรมไดม้คีวำมรูแ้ละควำมเขำ้ใจนิสยันกัขำย Sales Engineer
10.ผูเ้ขำ้อบรมไดม้คีวำมรูแ้ละควำมเขำ้ใจ Lead Generation

เน้ือหาหลกัสูตร 
1. บทบำทหน้ำทีข่อง Sales Engineer
2. Sales Engineer มอือำชพีตอ้งม ีSRPTA
3. รูปแบบกำรขำยแบบ Sales Engineer
4. สิง่ทีคุ่ณจะตอ้งเจอ เมือ่คุณไปบรษิทั, โรงงำนของลกูคำ้
5. กำรเตรยีมตวัเองก่อนเขำ้พบกลุ่มลกูคำ้บรษิทัและโรงงำน

ขอเชิญเขา้รว่มฝึกอบรมสมัมนาเชิงปฏิบตัิการ หลกัสตูร 



6. ทศันคตนิักขำย Sales Engineer
7. ควำมรูน้ักขำย Sales Engineer
8. ทกัษะกำรขำย Sales Engineer
9. นิสยันักขำย Sales Engineer
10. Lead Generation

หลกัสูตรน้ีเหมาะกบัใคร ?  พนกังำนขำยสนิคำ้วศิวกรรม, Sales Engineer ทกุธุรกจิ 

วิธีการอบรม   กำรบรรยำย กำรท ำ Workshop บทเจรจำกำรขำย กำรแสดงบทบำทสมมุต ิ(Role-Play) 
 

บรรยายโดย     อาจารยร์ชัเดช อติกนิษฐ   โค้ชนักขาย B2B&B2C

การศึกษา 
 ปรญิญำตร:ี เศรษฐศำสตรบณัฑติ (มหำวทิยำลยัรำมค ำแหง) 

    ปรญิญำโท : บรหิำรธุรกจิมหำบณัฑติ (มหำวทิยำลยัเกษมบณัฑติ) 
ประสบการณ์การท างาน 

โคช้นักขำย B2B&B2C เคยเป็น กรรมกำรผูจ้ดักำร บรษิทั เอ.อำร.์พ.ีเซลล์ แอนด ์เซอรว์สิ จ ำกดั 
รองผูอ้ ำนวยกำรฝ่ำยบรหิำร บรษิทั ฟินอนิชวัรนัส ์โบรคเกอร ์จ ำกดั และมปีระสบกำรณ์ในกำรบรรยำย

ธุรกจิกำรขำยหลำยธุรกจิไม่ว่ำจะเป็น สถำบนักำรเงนิประกนัชวีติ ประกนัภยัอสงัหำรมิทรพัย์ วศิวกรโรงงำน 
เคมภีณัฑ ์Modern trade และอื่นๆ อกีมำกมำย 

ประสบกำรณ์บรรยำยมำกกว่ำ 17 ปี บรรยำยกว่ำ 80 องคก์รทัง้หน่วยงำนรฐัเอกชนและ
สถำบนักำรศกึษำ ม ีFacebook fanpage ทีม่ผีูต้ดิตำมกว่ำ 55,000 คน 



หลกัสูตร    เทคนิค ปิด การขาย ส าหรับ Sales Engineer
ก าหนดการ     วนัองัคารท่ี 27 มกราคม 2569  เวลำ 09.00-16.00 น. 
สถานท่ี           โรงแรม Rembrandt Hotel Bangkok สุขุมวทิ ซอย 18 

ราคา/ท่าน Vat 7% ราคารวม Vat 
หัก ณ 

ทีจ่่าย 3% 

ราคาหลังหัก 
ณ ทีจ่่าย 

ราคาปกต ิ 4,000 280 4,280 120 4,160 

สมาชกิ,โอนกอ่น 1 สัปดาห ์ 3,700 259 3,959 111 3,848 

3 ท่านขึน้ไป 3,500 245 3,745 105 3,640 

5 ท่านขึน้ไป 3,000 210 3,210 90 3,120 

รายช่ือผู้เข้าร่วมสมัมนา 

1. ......................................................... ต าแหน่ง...............................มือถอื................................................... 

Name……………………………………….Surname………………………………………Position/Section……………………………..… 

2. ......................................................... ต าแหน่ง...............................มือถอื...................................................

Name……………………………………….Surname………………………………………Position/Section……………………………..… 

3. ......................................................... ต าแหน่ง...............................มือถอื................................................... 

Name……………………………………….Surname………………………………………Position/Section……………………………..… 

4. ......................................................... ต าแหน่ง...............................มือถอื.................................................

Name……………………………………….Surname………………………………………Position/Section……………………………..… 

5. ......................................................... ต าแหน่ง...............................มือถอื...................................................

Name……………………………………….Surname………………………………………Position/Section……………………………..… 

 ท่ีอยู่เพื่อออกใบเสรจ็ :  (กรุณำกรอกรำยละเอยีดใหช้ดัเจนเพื่อควำมถูกตอ้งในกำรออกใบเสรจ็)  

(บจก./บมจ./หจก./ส่วนบุคคล) ช่ือ......................................................................เลขประจ ำตวัผูเ้สยีภำษี....................................................... 

 ส ำนกังำนใหญ่   สำขำ...........เลขที่..................หมู่................อำคำร/หมู่บำ้น............................................................ช ัน้.................... 

ตรอก/ซอย....................................ถนน.......................................แขวง/ต ำบล.................................อ ำเภอ/เขต............................................

จงัหวดั.......................................รหสัไปรษณีย.์......................โทรศพัท.์.............................................โทรสำร............................................... 

ผูป้ระสำนงำน.........................................................มอืถอื....................................E-mail : ..............................................................

ใบลงทะเบียนเขา้ร่วมอบรมสมัมนา 
………/……………/………… 

บรษิทั โปรเฟสชั �นแนล เทรนนิ�ง โซลูช ั �น จาํกดั

เลขที� 89/161 หมูบ่า้นพฤกษาวลิล ์23 ซ.พระยาสุเรนทร ์21 แยก 3 

แขวงบางชนั เขตคลองสามวา  กรุงเทพฯ 10510




