
 

หลกัสตูรอบรม 

AI for Sales Forecasting 
จดัอบรมวนัที ่20 กมุภาพนัธ ์2569 

9.00-16.00 โรงแรมโนโวเทล สขุมุวทิ 20 

หยดุเดาดว้ยความรูส้กึ เร ิม่คาดการณ์ดว้ยความเขา้ใจ 

 

 

ทําไมองคก์รควรมหีลกัสตูรนี ้

ทกุเดอืนเราตอ้งตอบคําถามเดมิ ๆ 

เดอืนหนา้จะขายไดเ้ทา่ไหร?่ 
เป้าตัง้ไวส้งูไปหรอืตํ่าไป? 
ถา้ยอดไมเ่ป็นไปตามคาด จะรับมอืยงัไง? 

หลายองคก์รยงัคงใชป้ระสบการณ์ ความรูส้กึ หรอื Excel เดมิ ๆ ในการคาดการณ์ 
ซึง่มักทําให:้ 

• คาดผดิบอ่ย 

• วางแผนคนและงบพลาด 

• สต็อกเกนิหรอืของขาด 

• กําไรไมเ่ป็นไปตามทีห่วัง 



หลักสตูรน้ีถกูออกแบบมาเพือ่เปลีย่นการ Forecast จาก “การเดา” 
ใหก้ลายเป็น “ระบบคดิจากขอ้มลูจรงิ” โดยใช ้AI ชว่ยวเิคราะหแ์ละจําลองอนาคตใหเ้ห็นชดั 

ไมต่อ้งเขยีนโคด้ 
ไมต่อ้งเป็นสาย Data 
แตใ่ชไ้ดจ้รงิในงานประจํา 

 

สิง่ทีผู่เ้ขา้อบรมจะทําไดห้ลงัจบคอรส์ 

หลังอบรม ผูเ้รยีนจะสามารถ: 


��� เตรยีมขอ้มลูยอดขายยอ้นหลังใหพ้รอ้มสําหรับการ Forecast 

��� ใช ้AI วเิคราะหแ์นวโนม้ยอดขายและปัจจัยทีม่ผีล 

��� คาดการณ์ยอดขายลว่งหนา้อยา่งเป็นระบบ 

��� จําลองหลายสถานการณ์ เชน่ 

• กรณีปกต ิ

• กรณียอดโต 

• กรณียอดตก 

��� เห็นผลกระทบของแตล่ะสถานการณ์ตอ่ “กําไร” 

��� นําผล Forecast ไปวางแผนราคา โปรโมชนั และทมีขายไดจ้รงิ 

 

ปญัหาทีห่ลกัสตูรนีช้ว่ยแก ้

เหมาะกบัองคก์รทีก่ําลังเจอปัญหาเหลา่น้ี: 

• Forecast ไมเ่คยตรง 

• ใช ้Excel เดมิ ๆ ไมม่โีมเดลคดิรองรับ 

• ดยูอดยอ้นหลัง แตไ่มรู่อ้นาคต 

• ผูบ้รหิารถาม “ถา้ยอดไมถ่งึเป้า จะทํายังไง” แลว้ตอบไมช่ดั 

• วางแผนแลว้คอ่ยมาแกปั้ญหาทหีลัง 

หลักสตูรน้ีจะชว่ยใหค้ณุ: 


��� เห็นภาพลว่งหนา้ 

��� เตรยีมแผนรับมอืกอ่นเกดิปัญหา 

��� ตัดสนิใจจากขอ้มลู ไมใ่ชค่วามรูส้กึ 

 

 

จดุเดน่ของหลกัสตูรนี ้




�� ใช ้AI เป็นผูช้ว่ยคดิ ไมใ่ชแ่คเ่ครือ่งมอื 

�� ไมต่อ้งเขยีนโคด้ 

�� เนน้ทําจรงิตลอดวัน 

�� เชือ่ม Forecast กบักําไรจรงิ 

�� ไดเ้ครือ่งมอืกลับไปใชต้อ่ในงาน 

เรยีนแบบทีป่รกึษาธรุกจิคดิและวางแผนจรงิ 

 

Workshop ตลอดวนั (ลงมอืทําจรงิ) 

1. เตรยีมขอ้มลูและดแูนวโนม้ยอดขาย 

• นําขอ้มลูยอดขายยอ้นหลงัมาจัดรปูแบบใหพ้รอ้มใช ้

• ใช ้AI วเิคราะหแ์นวโนม้ และปัจจัยสําคัญ เชน่ ฤดกูาล โปรโมชนั 

• สรา้งกราฟยอดขายและตวัแปรทีม่ผีล 

 

2. ทํา Forecast และจําลองหลายสถานการณ์ 

• ให ้AI ชว่ยคาดการณ์ยอดขายลว่งหนา้ 

• สรา้ง 3 สถานการณ์หลัก 

o ปกต ิ

o ดขีึน้ 

o เสีย่งตก 

• ดผูลกระทบของแตล่ะกรณีตอ่ยอดขายและกําไร 

 

3. แปลงตวัเลขเป็นแผนงานจรงิ 

• ตคีวามผล Forecast 

• ทดลองปรับกลยทุธ ์เชน่ 

o ราคา 

o โปรโมชนั 

o จํานวนทมีขาย 

• ให ้AI วเิคราะหว์า่กําไรจะเปลีย่นอยา่งไร 

 

4. เกมจําลองผลกําไร 

• แตล่ะทมีไดง้บลงทนุจําลอง 



• เลอืกกลยทุธจ์ากผล Forecast 

• AI จําลองผลกําไรใหเ้ห็นทันท ี

• เปรยีบเทยีบวา่ใครวางแผนไดคุ้ม้ทีส่ดุ 

 

5. วางแผนใช ้AI กบังานจรงิของตวัเอง 

• สรปุแนวทางนําไปใชใ้นองคก์ร 

• ทําแผน Forecast สําหรับ 90 วันถัดไป 

 

ระยะเวลาอบรม (1 วนั) 

09.00 – เขา้ใจแนวคดิ Forecast ดว้ย AI 
10.30 – เตรยีมขอ้มลูและวเิคราะหแ์นวโนม้ 
13.00 – ทํา Forecast และ Scenario 
14.45 – แปลง Insight เป็นแผนงาน 
15.30 – เกมจําลองกําไร + แผนใชง้านจรงิ 

 

สิง่ทีผู่เ้รยีนจะไดร้บั 


������ Template Forecast (Excel / Google Sheet) 

���������� Prompt สําหรับทํา Forecast และ Scenario 

������ Action Plan สําหรับวางแผนรายเดอืน 

���� Dashboard ตัวอยา่งจากงาน Workshop 

����� เครือ่งมอืวัดความแมน่ยําของ Forecast 

 

ผลลพัธท์ ีอ่งคก์รจะเห็น 

• Forecast แมน่ขึน้ 

• วางแผนไดล้ว่งหนา้ 

• ลดความเสีย่งจากการตดัสนิใจผดิ 

• เห็นผลกําไรกอ่นลงมอืจรงิ 

• ทมีทํางานดว้ยขอ้มลูเดยีวกนั 

 

เหมาะกบัใคร 

• ฝ่ายขาย / ผูจ้ัดการฝ่ายขาย 

• วางแผนธรุกจิ 



• การเงนิ / วางงบประมาณ 

• ผูบ้รหิารระดับตน้ถงึกลาง 

• คนทีต่อ้งใชย้อดคาดการณ์ในการตัดสนิใจ 

 


��� สรปุส ัน้ ๆ 

หลักสตูรน้ีชว่ยใหอ้งคก์ร: 

จาก  เดายอดขาย 
เป็น  คาดการณ์จากขอ้มลูจรงิ 

จาก  แกปั้ญหาทหีลัง 
เป็น  วางแผนลว่งหนา้ 

จาก  ดตูัวเลขยอ้นหลัง 
เป็น  เห็นกําไรในอนาคต 

วทิยากร  คณุขันธฤทธิ ์ ปฐมเลก็ 

ปรกึษาและวทิยากรผูเ้ชีย่วชาญดา้น Applied AI for Work,  HR & IS Analytics, Data Transformation และ ดว้ย
ประสบการณ์กวา่ 25 ปี ในการวางระบบขอ้มลูองคก์ร ออกแบบโครงสรา้ง HRIS และพัฒนา Dashboard เพือ่การตัดสนิใจเชงิกล
ยทุธ ์ผมเชือ่ว่าเทคโนโลยจีะทรงคณุคา่ไดก็้ตอ่เมือ่ “เขา้ใจคน” 
จงึมุง่เนน้การนํา Data และ AI มาชว่ยยกระดับ ศกัยภาพคนทํางาน ใหค้ดิ วเิคราะห ์และตัดสนิใจอยา่งชาญฉลาด 

KEY EXPERTISE 

• AI & Data Thinking for Work — ประยุกต ์Generative AI และ ChatGPT เพือ่พัฒนาประสทิธภิาพงาน 
• HR Information System (HRIS) — ออกแบบระบบบรหิารผลงาน โครงสรา้งเงนิเดอืน และโครงสรา้งองคก์ร 
• Business Analytics & Dashboard Design — พัฒนา Dashboard ทีช่ว่ยผูบ้รหิารตัดสนิใจไดแ้มน่ยําขึน้ 
• Learning Experience Design — สรา้งหลักสตูรทีเ่ขา้ใจง่าย สนุก และนําไปใชไ้ดจ้รงิ 

Strategic Consulting for SMEs — ถา่ยทอด Framework เชน่ PESTEL, SWOT, TOWS 

จํานวน  10 คน/รุน่ 

อัตราคา่สมัมนา ตอ่ 1 ทา่น 

(รวมคา่เอกสารอบรม คา่วทิยากร อาหารกลางวัน และวฒุบิัตร) 

คา่อบรมสมัมนา /1วัน ราคากอ่น  VAT VAT  7% ภาษีหัก  ณ ทีจ่า่ย  
3% 

ราคา สทุธ ิ

คา่อบรม/สมัมนา 1 ทา่น 3,900 273 117 4,056 

 

วธิกีารชําระเงนิ: 

1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังน้ี 

1.1  ธนาคารกสกิรไทย บญัชอีอมทรัพย ์สาขาโลตัสรามอนิทรา 109 เลขที ่148-3-63836-8 

          ชือ่บัญช ีบรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั 

          และแฟ็กซใ์บ Pay-in และหนังสอืรับรองหกั ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี info.ptstraining@gmail.com 



          พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลกัสตูร 

2. ชําระดว้ยเช็คบรษัิท สัง่จา่ย บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั (Professional Training 
Solution Co.,Ltd.) 

3.  หัก ณ ทีจ่า่ย 3% ทะเบยีนนติบิคุคลเลขที ่เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0105566006450 

บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั 

เลขที ่89/161 หมูบ่า้นพฤกษาวลิล ์23 ซ.พระยาสเุรนทร ์21 แยก 3  

แขวงบางชนั เขตคลองสามวา  กรงุเทพฯ 10510 

ตดิตอ่ คณุอรัญญา (ตุม้) 086-8929330    

Professional Training Solution 

Tel  02-1753330, 086-6183752  

E-mail: info.ptstraining@gmail.com 

www.ptstraining.co.th 

กรณียกเลกิการเขา้สมัมนากรณุาแจง้ลว่งหนา้ 7 วันกอ่นวันสมัมนา มฉิะนัน้จะตอ้งชําระ 30% ของราคาคา่
สมัมนา 

คา่ฝึกอบรม สามารถหกัคา่ใชจ้า่ยทางภาษนีติบิคุคลได ้200% ของคา่ใชจ้า่ยจรงิ 

(พระราชกฤษฎกีาฉบบัที ่437 ใช ้19 ตลุาคม พ .ศ . 2548 เป็นตน้ไป) 

mailto:info.ptstraining@gmail.com


แบบฟอรม์การลงทะเบยีน 

AI for Sales Forecasting 
สง่มาที ่ info.ptstraining@gmail.com หรอื ptstraining3@gmail.com 

 

 บรษิทั__________________________________________________________________________ 

   ท่ีอยู่ออกใบกาํกบัภาษี_____________________________________________________________ 

   ____________________________________________________________________________ 

   รหสัไปรษณีย_์___________________________TAX ID__________________________________ 

  ชื่อผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์___________________ต่อ_______ 

   Fax: _____________________     E-mail: _________________________________________  

  วนัสมัมนา_______________________________________________________________________ 

1. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื ____________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________  

2. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 

E-mail: _____________________________________________________________________ 

3. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 

E-mail: _____________________________________________________________________ 
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