
 

 
หลกัสูตร เทคนคิการเจรจาตอ่รองในงานจดัซือ้ 

 Negotiation  Strategy for Purchasing  

รุน่ที ่1 วันที ่24 มกราคม 2568  เวลา 09.00-16.00 น. 

รุน่ ที ่2 วันที ่20 กมุภาพันธ ์2568 

รุน่ที ่3 วันที ่20 มนีาคม 2568 

         At GRAPH Hotels Rachadapisek Road 

หลักสตูร "เทคนคิการเจรจาตอ่รองในงานจัดซือ้ รุ่น 6 

“ในงานจัดซือ้ของทกุองคก์ร ผูบ้รหิารและบคุลากรฝ่ายจัดซือ้จะพบกบั Supplier และเหลา่นักขายหลากหลาย ทัง้นัก
ขายมอืใหม ่ทีข่าดประสบการณ์ในงานขาย จนถงึนักขายระดับมอือาชพี ทีม่ปีระสบการณ์และเทคนคิขัน้สงู ซึง่จะ
สามารถจัดการกบั”ฝ่ายจัดซือ้” ไดอ้ยา่งงา่ยดาย และคณุกําลังจะตกหลมุพรางและกลยทุธข์องนักขายน่ันหรอืเปลา่? 

ทําอยา่งไรทีฝ่่ายจัดซือ้จะเป็น Aggressive Buyer ผูท้ีข่าดศลิปะ การเจรจาตอ่รองทีด่ ีมักตกเป็นฝ่ายเสยีเปรยีบทัง้
ทางธรุกจิ และการทํางาน ผูบ้รหิารงานจัดซือ้ ตอ้งมทีักษะและเทคนคิทีจ่ะรบัมอืกบันักขายมอืฉกาจทัง้หลาย เพือ่
รักษาผลประโยชนข์ององคก์รและผสานความพอใจใหเ้กดิขึน้กบัทกุ ๆ ฝ่ายดว้ยสถานการณ์ แบบ Win-Win 
Negotiation 

เนื้อหา เวลา 09.00-16.00 น. 

 ความหมายของการเจรจาตอ่รอง 
 หลักสําคัญและเหตผุลของการเจรจาตอ่รอง 
 รปูแบบของการเจรจาตอ่รอง 
 องคป์ระกอบสําคัญและขัน้ตอนในการเจรจาตอ่รอง 



 
 กรณีของการเจรจาตอ่รอง(สญัญาณการบอกกลา่ว) 
 ประเภทของการเจรจาตอ่รอง(สาเหต)ุ 
 การวางแผนยทุธวธิใีนการเจรจาตอ่รองทีม่ปีระสทิธภิาพ 
 การสรา้งทางเลอืกทีเ่ป็นประโยชนก์บัทกุฝ่าย 
 เทคนคิการทําสญัญา ทีร่ัดกมุและไมเ่สยีเปรยีบ 
 Workshop แบง่กลุม่เพือ่ฝึกการเจรจาตอ่รอง 

วทิยากร อ.กมลทพิย ์ จันทรมัส 

อตัราคา่สมัมนา (ยังไมร่วม Vat 7%) 

คา่ลงทะเบยีน 
           (รวมคา่เอกสาร อาหารกลางวนั และอาหารวา่งตลอดการสมัมนา) 

คา่อบรม  ราคากอ่น 
VAT VAT 7% ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย  

3% 
ราคาสทุธ ิ

    ราคาทา่นละ 3,900 273 117 4,056 

    คา่สมัมนา 3 ทา่นๆละ 3,700 259 (111) 3,848 

วธิกีารชําระเงนิ: 

1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังน้ี 
1.1 ธนาคารกสกิรไทย บัญชสีะสมทรัพย ์สาขาLotus รามอนิทรา 109 เลขที ่148-3-638368 

ชือ่บัญช ีบจก.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่  
และ Scanใบ Pay-in และหนังสอืรับรองหัก ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี ที ่ 
พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลักสตูร 

1.2 ชําระดว้ยเช็คบรษัิท สัง่จา่ย บจก.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั (Professional Training 
Solution Co.,Ltd,) 

 
กรณีหัก ณ ทีจ่า่ย 3% ทะเบยีนนติบิคุคลเลขที ่เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0105566006450 

บจก.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ 

เลขที ่89/161 หมูบ่า้นพฤกษาวลิล ์23 ซ.พระยาสเุรนทร ์21 แยก 3  

แขวงบางชนั เขตคลองสามวา  กรงุเทพฯ 10510 

ตดิตอ่ คณุตุม้ 086-8929330   02-1753330 Email : info.ptstraining@gmail.com 
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Gm8แบบฟอรม์การลงทะเบียน 

          เทคนคิการเจรจาตอ่รองในงานจดัซือ้ 
สง่มาท่ี info.ptstraining@gmail.com หรือ ptstraining3@gmail.com 

    
  บรษิทั_______________________________________________________________________________ 

   ท่ีอยู่ออกใบกาํกบัภาษี__________________________________________________________________ 

   ____________________________________________________________________________________ 

  รหสัไปรษณีย_์______________________________TAX ID______________________________________ 

  ชื่อผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์_______________________ต่อ_______ 

   Fax: _________________________     E-mail: _____________________________________________  

  วนัสมัมนา____________________________________________________________________________ 

1. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื __________________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________________  

2. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: __________________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________________ 

3. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: __________________________________ 

      E-mail: ____________________________________________________________________________ 

หมายเหต ุ  

กรณียกเลกิการเขา้สมัมนากรณุาแจง้ลว่งหนา้ 7 วันกอ่นวันสมัมนา มฉิะนัน้จะตอ้งชําระ 50% ของราคาคา่สมัมนา 

mailto:info.ptstraining@gmail.com

