
 
 

 

Course  Non-Pricing, Sales Increasing Strategy 

หลักสตูร กลยทุธก์ารเพิม่ยอดขายโดยไมใ่ชร้าคา 
วันที ่9 พฤศจกิายน  2566 

เวลา 09.00-16.00 น. โรงแรมเซนตเ์จมส ์สขุมุวทิ 26 

หลกัการและเหตผุล 
 ดว้ยแรงผลักและแรงดงึของสองขัว้ทัง้สภาวะธรุกจิทีถ่ดถอย และขณะทีก่ารแขง่ขันทางธรุกจิกลับทวคีวาม
รนุแรงเพิม่ขึน้ทกุวัน ผูท้ีทํ่าหนา้ที ่"ขาย" จงึเป็น "ขนุศกึ" ทีม่คีวามสําคัญขององคก์รในการ “ตอ้งทําอยา่งไร” 
จงึสามารถ "เพิม่อัตราปิดการขาย" ใหด้ขี ึน้กบัการเสนอขายลกูคา้ทกุราย โดย "ไมใ่ชร้าคา" มาเป็น "กลยทุธ"์ 
ในการขาย.....หลักสตูรน้ีมคีําตอบ 
 
วตัถปุระสงค ์
1. เขา้ใจหลักการและเทคนคิใน "การตัง้ราคา" ใหส้นิคา้ขายได ้"ดว้ยตัวมันเอง"  
2. การใชว้ธิกีารทาง "จติวทิยาการขาย" กบัลกูคา้ไดอ้ยา่งมปีระสทิธภิาพ 
หวัขอ้การฝึกอบรม 
1. การเขา้ใจใน "จติวทิยาการรับรู"้ ของลกูคา้เกีย่วกบั "ราคา" 
2. กระบวนการ "ตัดสนิใจซือ้" ของลกูคา้เกีย่วกบั "ราคา" 
3. กระบวนการ "ขาย" อย่างไร ให ้"สอดรับ" กบั กระบวนการ "ตัดสนิใจซือ้" ของลกูคา้ 
4. การอา่น "แผนทีใ่นใจ"ของลกูคา้ในการตัดสนิใจซือ้ 
5. หลักการเกีย่วกบั "ราคา" 
   5.1. Low Price        5.2. High Price 
    5.3. Value Price        5.4. Destroy Price 

      6. Pricing Strategy : กลยทุธร์าคา 

     6.1. Seasonal pricing        6.2. Pricing by type of customer  

          6.3. Discount pricing                 6.4. Price lining  

      7. Sales Strategy : กลยทุธก์ารขาย 

     7.1. Affinity Strategy        7.2. Cross Sales Strategy   



 
          7.3. Up Sales Strategy        7.4. Tow Sales Strategy  

8. เทคนคิการจดัการขอ้โตแ้ยง้และปิดการขาย 
9. ภาษาขายทีไ่ดผ้ล (Sales Talk to Success) 

ผูเ้ขา้รบัการฝึกอบรม: 
• พนักงานขาย หัวหนา้เขตการขาย ผูบ้รหิารงานขาย และผูส้นใจ 
ระยะเวลาฝึกอบรม 6 ชั่วโมง 

วทิยากร 

อาจารยพ์รเทพ  ฉันทนาว ี(แนบไฟลป์ระวัต)ิ 

การศกึษา 

• ปรญิญาโท จติวทิยาอตุสาหกรรมและองคก์าร มหาวทิยาลัยเกษตรศาสตร ์
• ปรญิญาตร ีจติวทิยา มหาวทิยาลัยศรนีครนิทรวโิรฒ 
ประสบการณ์ทํางาน 

• ผูอ้ํานวยการหลักสตูรพัฒนานักขาย บรษัิท มหวัฒน ์เอ็นเตอรไ์พรส ์จํากดั  
• ผูอ้ํานวยการฝ่ายพัฒนาทรัพยากรบคุคล กลุม่บรษัิท ทซีซี ีแคปปิตอล กรุ๊ป   
• ผูจ้ัดการฝ่ายฝึกอบรมการตลาดและการขาย เครอืโอสถสภา 
• ผูจ้ัดการฝ่ายฝึกอบรม ดแูลหลักสตูรศนูยบ์รกิารลกูคา้และการขายทางโทรศัพท ์บรษัิท ยคูอม จํากดั 
• ผูเ้ชีย่วชาญการออกแบบและพัฒนาหลักสตูรการขายทางโทรศัพท ์บมจ. เทเลคอมเอเชยี คอรป์อเรชัน่ 
• ทีป่รกึษาและวทิยากรดา้นทรัพยากรบคุคล การขาย การตลาดและบรกิาร 

 

 อัตราคา่ลงทะเบยีนตอ่ 1 ทา่น 
 (รวมคา่วทิยากร  คา่เอกสารการบรรยาย อาหารกลางวนั เครือ่งดืม่ตลอดการอบรม) 
คา่อบรม  ราคากอ่น VAT VAT 7% ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย  

3% 
ราคาสทุธ ิ

คา่อบรม / 1 วนัชําระหนา้งาน 3,900 273 117     4,056 

Early Bird ชําระลว่งหนา้ 5 วนั 3,700 259 111 3,848 

สมคัร 3 ทา่นๆละ 3,500 245 105 3,640 
ขอสงวนสทิธิใ์นการเปิดอบรม ตอ้งมผีูเ้รยีนไมน่อ้ยกวา่ 10 ทา่น 

การชําระคา่ธรรมเนยีม 
1. ชําระโดยส ัง่จา่ยเช็ค/แคชเชยีรเ์ช็ค ขดีครอ่ม ส ัง่จา่ยในนาม 

บรษัิท โปรเฟสชั่นแนล เทรนนิง่ โซลชูั่น จํากัด (Professional Training Solution Co.,Ltd) 
เลขที ่89/161 ซอยพระยาสเุรนทร ์21 แยก 3 แขวงบางชัน  เขตคลองสามวา กรุงเทพฯ 10510 
เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0105566006450 

2. โอนเงนิเขา้บญัช ี
ธนาคารกสกิรไทย จํากัด (มหาชน) สาขาโลตัสรามอนิทรา 109 บัญชอีอมทรัพย ์เลขที ่148-363-8368 
ผู้เข้าอบรมรับผิดชอบค่าธรรมเนียมการโอนเงนิข้ามจังหวัด 

เงือ่นไขการอบรม...  หา้มบนัทกึภาพ วดีโีอ แชร ์หรอืนําไปเผยแพร ่

ตดิตอ่ คณุตุม้ 086-8929330   02-1753330 Email : info.ptstraining@gmail.com 

www.ptstraining.co.th 

mailto:info.ptstraining@gmail.com
http://www.ptstraining.co.th/


 
  



 

แบบฟอรม์ลงทะเบียน 

Course  Non-Pricing, Sales Increasing Strategy 

หลักสตูร กลยทุธก์ารเพิม่ยอดขายโดยไมใ่ชร้าคา 

สง่มาท่ี info.ptstraining@gmail.com หรือ ptstraining3@gmail.com 

 

   บรษิทั_______________________________________________________________________________ 

   ท่ีอยู่ออกใบกาํกบัภาษี__________________________________________________________________ 

   ____________________________________________________________________________________ 

   รหสัไปรษณีย_์____________________เลขประจาํตวัผูเ้สยีภาษ_ี_________________________________ 

  ชื่อผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์_______________________ต่อ_______ 

   Fax: _________________________     E-mail: _____________________________________________  

  วนัสมัมนา____________________________________________________________________________ 

1. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื __________________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________________  

2. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื __________________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________________  

3. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื __________________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________________  

 

 

 



 
 


