
 

หลกัสูตร Effective Presentation Skill 
วันที ่26 มีนาคม 2561 

 
 
 
หลกัการและเหตผุล 
            ทักษะการนําเสนอถอืเป็นทกัษะทีม่คีวามสาํคญัและเป็นหัวใจหลักทีก่ระทบตอ่ยอดขาย ตอ่ภาพลักษณ์องคก์ร ตอ่
ความสาํเร็จขององคก์ร แตห่ลายคนมักจะละเลยเพราะคดิวา่ตนเองพูดเป็น นําเสนอเป็น ก็นับวา่พูดเป็นแลว้ไม่จําเป็นตอ้งไดรั้บการ
พัฒนา แตใ่นโลกของการทํางานจรงิ เรือ่งงา่ยๆมักจะกลายเป็นปัญหาใหญข่ององคก์ร จนสง่ผลกระทบตอ่        การสือ่สารในรูปแบบ
ตา่งๆ ทัง้การขาย การประชมุ การนําเสนองาน ร่วมไปถงึการสือ่สารในองคก์ร ความเขา้ใจไมต่รงกนัของ ทมีงามจนกอ่เกดิเหตขุดัแยง้
ไมบ่รรลผุลตามเป้าหมาทีต่ัง้ใจไว ้
            หลกัสตูรนีจ้งึใหค้วามสาํคัญกับการสง่เสรมิพัฒนาทักษะการนําเสนอใหเ้กดิผลสาํเร็จดว้ยเทคนคิการนําเสนอขัน้สงู โดย
วทิยากรจะนําการเรยีนรูผ้่านหลกัการแบบงา่ยและใชไ้ดจ้รงิ ร่วมกบัทฤษฎแีละฝึกปฏบิตักิารนําเสนอ เพือ่ใหส้ามารถนําไปปรับใชใ้น
องคก์ารของทา่นไดอ้ย่างเขม้ขน้และเป็นในรูปแบบของตวัทา่นเอง 

 
ประโยชนท์ ีท่า่นจะไดร้บัในหลกัสตูรน ี� 

1. ไดรู้จ้ดุแข็งของตนเองและจุดทีส่ามารถพัฒนาไดอ้กี เพือ่ใหเ้กดิการยกระดบัทกัษะการนําเสนอ (Attitude) 
2. ไดพั้ฒนาทกัษะและสมัผัสถงึความเปลีย่นแปลงของตนเอง แบบBefore & After (Skill) 
3. ไดเ้ครือ่งมอืและเทคนคิการนําเสนอทีง่า่ยและใชไ้ดจ้รงิดว้ยรูปแบบสไตลข์องทา่นเอง (Knowledge) 

 
วตัถปุระสงค  ์

1. เพือ่เรยีนรูว้ธิแีละเขา้ใจโมเดลการนาเสนออยา่งไดผ้ลและสามารถนาไปประยุกตใ์ชไ้ดจ้รงิ 
2. เพือ่สง่เสรมิและพัฒนาใหเ้กดิแรงบนัดาลใจตอ่การนาเสนออยา่งสรา้งสรรค ์
3. เพือ่สามารถใชเ้ทคนคิการนาเสนอเป็นเครือ่งมอืในการสือ่สารดว้ยวตัถุประสงคอ์ืน่ได ้

 
หวัขอ้การอบรม 
Module 1: Start with Why? 

 เรยีนหลกัสตูร Effective Presentation Skill เพือ่อะไร? 
 Belief การสรา้งความเชือ่ทีท่รงพลังสําหรับตนเอง 
 หลกัการและความสําคัญของการนําเสนอ 
 ความแตกตา่งระหวา่ง Presenter VS Trainer 
 3D Presentation Skills Model (องคป์ระกอบการนําเสนอ) 
 เทคนคิ KSA กําหนดวตัถปุระสงคก์ารเสนอไดช้ดัเจน 
 VARK วเิคราะหส์ไตลผ์ูฟั้งกอ่นการนําเสนอ 

Module 2: How to be effective presenter skill? 
 Think & Speak Too เครือ่งมอืสําคญัสําหรับการนําเสนอ 
 The Magic Number / Magic Key Word เทคนคิการนําเสนอใหผู้ฟั้งจดจําไดแ้มน่ยํา 
 PAJES เทคนคิการนําเสนอเพือ่การโนม้นา้ว 
 5 Formats for Presentation (5 รปูแบบการเลา่เรือ่งเพือ่นําเสนอ) 
 ภาษาทา่ทาง และการใชน้ํ้าเสยีง (Body language & Tone of voice) 
 ขัน้ตอนการเขยีนโครงรา่งหลักสตูร และการเขยีนแผนการสอน 
 Open & Close Presentation Technique 
 วธิกีารลดความประหมา่ ตืน่เตน้ ตอ้งทําอยา่งไร? 

Module 3: Slide Presentation Design 
 4 step slide presentation design 
 กฎ 7 ขอ้ในการออกแบบสไลด ์

 
 
 

หลกัสตูร  Effective Presentation Skills 

ทกัษะการนําเสนอระดบัมืออาชีพ  
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วทิยากร  อาจารยส์ทุศัน ์ ใหญอ่นิทร ์
เทคนคิวธิกีารฝึกอบรม 

• กจิรรม(Activity) 60% 
• การบรรยาย(Description) 30 % 
• การแลกเปลีย่นความคดิเห็น(Discussion Sharing) 10% 

 
Program Timetable 

 
Time Topics 

    09.00 – 9.30 hrs. 
09.30 – 10.30 hrs. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
   10.30 – 10.45 hrs. 
 
   10.45 – 12.00 hrs. 
 
 
 
 
 
   12.00 – 13.00 hrs. 
 
   13.00 – 14.30 hrs. 
 
 
 
 
 
   14.30 – 14.45 hrs. 
 
   14.45 – 16.00 hrs. 
 
 
 

 

กจิกรรม: ทักทาย เกริน่นํา เปิดใจ  เชือ่มโยงเขา้สูเ่นือ้หาและวตัถปุระสงค ์
Module 1: Start with Why? 
• เรยีนหลกัสตูร Effective Presentation Skill เพือ่อะไร? 
• Belief การสรา้งความเชือ่ทีท่รงพลงัสาํหรับตนเอง 
• หลกัการและความสําคญัของการนําเสนอ 
• ความแตกตา่งระหวา่ง Presenter VS Trainer 
• 3D Presentation Skills Model (องคป์ระกอบการนําเสนอ) 
• เทคนคิ KSA กําหนดวตัถปุระสงคก์ารเสนอไดช้ดัเจน 
• VARK วเิคราะหส์ไตลผ์ูฟั้งกอ่นการนําเสนอ 
กจิกรรม: 3D Presentation Skills Model 
 
Coffee break 
 
Module 2: How to be effective presenter skill? 
• Think & Speak Too เครือ่งมอืสําคญัสาํหรับการนําเสนอ 
• The Magic Number / Magic Key Word เทคนคิการนําเสนอใหผู้ฟั้งจดจําได ้
แมน่ยํา 
กจิกรรม: The Magic Number / Magic Key Word 
 
LUNCH 
 
• PAJES เทคนคิการนําเสนอเพือ่การโนม้นา้วใหส้ําเร็จ 
• 5 Formats for Presentation (5 รูปแบบการเลา่เรือ่งเพือ่นําเสนอ) 
• ภาษาทา่ทาง และการใชน้ํ้าเสยีง (Body language & Tone of voice) 
กจิกรรม: ระดมสมอง+ฝึกใชเ้ทคนคิ+ Constructive Feedback 
 
 
Coffee break 
 
• ขัน้ตอนการเขยีนโครงร่างหลักสตูร และการเขยีนแผนการสอน 
• Open & Close Presentation Technique 
• วธิกีารลดความประหม่า ตืน่เตน้ ตอ้งทําอย่างไร? 
 
Module 3: Slide Presentation Design 
• 4 step slide presentation design 
• กฎ 7 ขอ้ในการออกแบบสไลด ์
กจิรรม: ฝึกนําเสนอคนและใหC้onstructive Feedback + Commitment ทีจ่ะ
เปลีย่นแปลงตัวเอง 1 เรือ่ง 
 

 
กลุม่เป้าหมาย: ผูบ้รหิาร, หัวหนา้งาน, บคุคลทีต่อ้งการพัฒนาทักษะการนําเสนอ 
จํานวนทีเ่หมาะสม   12 – 15 ทา่น/รุ่น (สามารถเพิม่ไดไ้มเ่กนิ 20 ทา่นแตอ่าจสง่ผลตอ่เวลาฝึกการนําเสนอทีน่อ้ยลง) 
หมายเหต :ุ หลักสตูรนีท้างบรษัิทสามารถจัดอบรมเป็นได ้2 รูปแบบ คอืหลกัสตูร 1 วนัและ 2 วนั  แตเ่พือ่ประโยชน์สงูสดุของผูเ้ขา้
อบรม กอ่เกดิการพัฒนาทักษะและเห็นความเปลีย่นแปลง แนะนําใหจั้ดอบรม 2 วนั ไดเ้พิม่เวลาฝึกนําเสนอและไดรั้บใหฟี้ดแบ็คแบบ
สรา้งสรรค ์(Constructive Feedback) เพือ่รับทราบจดุแข็งและจดุทีส่ามารถพัฒนาเพิม่ไดอ้กี เป็นรายบคุคล 
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อัตราคา่บรกิารจัดอบรมภายในองคก์ร 

(รวมคา่วทิยากร คา่เอกสาร วฒุบิตัร) 
คา่อบรมสมัมนา/1 วนั ราคากอ่น VAT VAT 7% ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย  

3% 
ราคาสทุธ ิ

คา่สมัมนา 35,000 2,450 (1,050) 36,400 
ทกุหลกัสตูร “มอบวฒุบิตัร ใบรบัรองจากสถาบนัโปรเฟสช ัน่แนล เทรนนิง่ โซลชู ัน่ 

  
 
วธิกีารชําระเงนิ: 
1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังนี ้

1.1 ธนาคารกสกิรไทย บัญชสีะสมทรัพย ์สาขาเดอะมอลลบ์างกะปิ เลขที ่732-2-458238 
ชือ่บัญช ีหจก.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่  

และ Scan ใบ Pay-in และหนังสอืรับรองหัก ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี มาที ่E-mail: ptstraining3@gmail.com 
พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลักสตูร 

1.2 ชําระดว้ยเช็คบรษัิท สัง่จา่ย หจก.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ (Professional Training 
Solution Ltd, Partnership) 

 
กรณีหัก ณ ทีจ่า่ย 3% ทะเบยีนนติบิคุคลเลขที ่เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0103553030100 

หจก.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ 
เลขที ่89/161 หมูบ่า้นพฤกษาวลิล ์23 ซ.พระยาสเุรนทร ์21 แยก 3  
แขวงบางชนั เขตคลองสามวา  กรงุเทพฯ 10510 

 
รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรณุาตดิตอ่: คณุอรัญญา   
Professional Training Solution 
Tel  02-1753330, 086-6183752 ,086-8929330 
Fax.  02-9030080 ext.9330 
www.ptstraining.in.th 
อเีมล ์ info.ptstraining@gmail.com, ptstraining3@gmail.com 
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