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กลยทุธก์ารเพ่ิมยอดขาย โดยไม่ใช้ราคา 

วนัท่ี 6 ธนัวาคม 2566 

เวลา 09.00-16.00 น. 

โรงแรมจสัมินซิต้ี 
 

 

หลกัการและเหตุผล 

ด้วยแรงผลกัและแรงดงึของสองขัว้ทัง้สภาวะธุรกิจที่ถดถอย และขณะที่การแข่งขนัทางธุรกิจกลบัทวี
ความรุนแรงเพิ่มขึน้ทกุวนั ผู้ที่ท าหน้าที่”ขาย” จึงเป็น “ขนุศกึ”ที่มีความส าคญัขององค์กรในการ “ต้องท า
อย่างไร” จึงสามารถ “เพิ่มอตัราปิดการขาย” ให้ดีขึน้กบัการเสนอขายลกูค้าทกุราย โดย”ไม่ใช้ราคา” มาเป็น”
กลยทุธ์” ในการขาย...หลกัสตูรนีม้ีค าตอบ 

วตัถปุระสงค ์    เพ่ือให้ผู้ เข้ารับการฝึกอบรม............ 

•       เข้าใจหลกัการและเทคนิคใน “การตัง้ราคา” ให้สินค้าขายได้ “ด้วยตวัมนัเอง” 

•       การใช้วิธีการทาง “จิตวิทยาการขาย” กบัลกูค้าได้อย่างมีประสิทธิภาพ 

  
หวัข้อการฝึกอบรม 

§   การเขา้ใจใน “จติวทิยาการรบัรู”้ ของลูกคา้เกีย่วกบั “ราคา” 
§   กระบวนการ “ตดัสนิใจซือ้” ของลูกคา้เกีย่วกบั “ราคา” 
§   กระบวนการ “ขาย” อย่างไร ให ้“สอดรบั” กบักระบวนการ “ตดัสนิใจซือ้ของลูกคา้ 

§   การอ่าน “แผนทีใ่นใจ” ของลูกคา้ในการตดัสนิใจซือ้ 

§   หลกัการเกีย่วกบั “ราคา” 
• Low Price 

• High Price 

• Value Price 

• Destroy Price 

§   Pricing Strategy : กลยุทธร์าคา 

• Seasonal pricing 

• Pricing by type of Customer 
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•  Discount pricing 

•  Price lining 

§   Sales Strategy : กลยุทธก์ารขาย 

• Affinity Strategy 

•  Cross Sales Strategy 

•  Up Sales Strategy 

•  Tow Sales Strategy 

§   18 อรหนัตก์ารขาย : กฎแห่งความส าเรจ็ในการขาย 

§   A CUT Techniques : กลยุทธก์ารเพิม่ยอดขาย 

▪  เทคนิคการจัดการข้อโต้แย้งและปิดการขายที่เป็นต่อ 

วิทยากร : อาจารย์พรเทพ ฉันทนาวี 
ประสบการณ์ท างาน 

•        ผู้อ านวยการหลกัสตูรพฒันานกัขาย บริษัท มหวฒัน์ เอ็นเตอร์ไพรส์ จ ากดั 

•        ผู้อ านวยการฝ่ายพฒันาทรัพยากรบคุคล กลุม่บริษัท ทีซีซี แคปปิตอล กรุ๊ป   
•        ผู้จดัการฝ่ายฝึกอบรมการตลาดและการขาย เครือโอสถสภา 

•        ที่ปรึกษาและวิทยากรด้านทรัพยากรบุคคล 

ระยะเวลา                    1          วนั (09.00-16.00 น.) 

เหมาะส าหรับ:  พนกังานขาย หวัหน้างานขายหรือผู้จดัการขาย 

อัตราคา่ลงทะเบยีน 

(รวมคา่เอกสาร อาหารกลางวนั และอาหารวา่งตลอดการสมัมนา) 

คา่อบรม  ราคากอ่น VAT 
VAT 7% 

ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย  

3% 

ราคาสทุธ ิ

ราคาทา่นละ 3,900 273 (117) 4,056 

Early Bird จา่ยกอ่นลดพเิศษ 3,500 245 (105) 3,640 

Pro มา 3 ทา่นขึน้ไป ทา่นละ 3,300 231 (99) 3,432 

การช าระคา่ธรรมเนยีม 

1. ช าระโดยส ัง่จา่ยเช็ค/แคชเชยีรเ์ช็ค  ขดีครอ่ม ส ัง่จา่ยในนาม 

บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่  โซลชูัน่ จ ากดั (Professional Training Solution 

Co.,Ltd) เลขที ่89/161  ซอยพระยาสเุรนทร ์21 แยก 3 แขวงบางชนั  เขตคลองสามวา 

กรงุเทพฯ 10510 
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เลขประจ าตัวผูเ้สยีภาษี  0105566006450 

2. โอนเงนิเขา้บญัช ี ธนาคารกสกิรไทย จ ากดั (มหาชน) สาขาโลตัสรามอนิทรา 109 บัญชี

ออมทรัพย ์เลขที ่148-3-638368 

สง่ Pay-in มาที ่info.ptstraining@gmail.com ผูเ้ขา้อบรมรบัผดิชอบคา่ธรรมเนยีมการโอน

เงนิขา้มจงัหวดั 

รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรุณาตดิตอ่: คณุอรัญญา(ตุม้) 086-6183752 

Professional Training Solution 

Tel  02-1753330, 086-6183752     

www.ptstraining.in.th 

Email  info.ptstraining@gmail.com, aranya.ptstraining@gmail.com 

แบบฟอร์มการลงทะเบียน 

กลยทุธก์ารเพ่ิมยอดขาย โดยไม่ใช้ราคา 
สง่มาที ่email : ptstraining3@gmail.com หรอื info.ptstraining@gmail.com 

   
   บรษิทั_________________________________________________________________________ 
  ท่ีอยู่ออกใบก ากบัภาษี_____________________________________________________________ 
   ____________________________________________________________________________
รหสัไปรษณีย_์______________________________TAX ID________________________________ 
    
  ชื่อผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์_____________ต่อ_______ 
   Fax: _____________________     E-mail: _________________________________________  
  วนัสมัมนา_______________________________________________________________________ 
1. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ต าแหน่ง: ___________________________________มอืถอื ____________________________ 
E-mail: ____________________________________________________________________  

2. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 
ต าแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 
E-mail: _____________________________________________________________________ 

 

3. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 
ต าแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 
E-mail: _____________________________________________________________________ 

mailto:info.ptstraining@gmail.com
mailto:aranya.ptstraining@gmail.com
mailto:ptstraining3@gmail.com%20หรือ

