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หลกัสูตร แนวทางการขายเชงิรกุเพือ่เพิม่ยอดขายและเพิม่ลกูคา้ใหม ่

Proactive Sales for Increasing New Customer 

วนัที ่7 ธนัวาคม 2567 

เวลา 09.00-16.00 น. โรงแรมValia สขุมุวทิ  24 

ขายเชงิรกุอยา่งไรใหโ้ดนใจลกูคา้รายใหม ่ 

"การหาลกูคา้รายใหม"่ ถอืเป็นเรือ่งสําคญัตอ่งานทางดา้นการขาย 
แตก่ารทีจ่ะไดล้กูคา้รายใหมน่ ัน้นกัขายจําเป็นตอ้งมทีศันคตกิารขายเชงิรกุ 

มาเรยีนรูร้ปูแบบทักษะและเทคนคิการขาย การนําเสนอขายเพือ่สรา้งความประทับใจแกล่กูคา้ใหม ่
การปิดการขาย และการรับมอืกบัขอ้โตแ้ยง้ในการทําการขายเชงิรกุ 

 

หวัขอัการอบรม -- 

1. แนวคดิ หลกัการขายแบบมอือาชพี VS. การขายเชงิรุก 

1.1.        บทบาทหนา้ทีข่องการเป็นนักขายมอือาชพี 

1.2.        กระบวนการขายแบบมอือาชพี (กอ่นการสนทนาการขาย ขณะสนทนาการขาย หลังการสนทนาการขาย) 

1.3.        หลักการขายเชงิรุก ขัน้ตอนการขาย รวมถงึมมุมองการสรา้งทัศนคตติอ่องคก์ร ลกูคา้ และตนเอง 

2. ปัจจัย และองคป์ระกอบการขายทีส่าํเร็จ 

2.1.        ความรูเ้กีย่วกับผลติภัณฑ ์
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2.2.        ทกัษะการขายทําอยา่งไร 

2.3.        ทศันคตทิีด่ตีอ่การขายในการรับมอืปัญหา อปุสรรค เพือ่ใหปิ้ดการขายได ้

2.4.        การแสวงหาผูมุ้ง่หวงัรายใหมแ่ละการตอ่ตลาด 

3. เทคนคิการทําการขายแบบเชงิรุกทีไ่มต่อ้งรอลกูคา้ 

4. เทคนคิการเพิม่ยอดยอดขายเชงิรุกแทนการตัง้รับ 

5. เทคนคิการเพิม่ยอดขายใหเ้หนือคูแ่ขง่ 

6. เทคนคิการสรา้งโอกาสเมือ่ไดรั้บการตดิตอ่ทกุชอ่งทาง 

7. เทคนคิการแสวงหาผูมุ้ง่หวังรายใหมจ่ากลกูคา้เดมิ 

8. ตวัอยา่งบทสนทนาการขายทัง้ทางโทรศัพทแ์ละแบบเผชญิหนา้ 

9. ตวัอยา่งการนําเสนอขายเมือ่แรกพบ 

10.เทคนคิแนวทางเมือ่คน้หาความตอ้งการลกูคา้ 

11.เทคนคิการนําเสนอ ตอบขอ้โตแ้ยง้และปิดการขาย 

12.สรุปการเรยีนรูแ้ละถาม-ตอบขอ้ซกัถาม 

 วิธีการฝึกอบรม บรรยายสลบักบัการฝึกปฏิบติั สรุปเทคนิควิธีการท่ีใชไ้ดจ้ริง  

เหมาะสาํหรบั : 

• ฝ่ายขาย ฝ่ายการตลาด เจา้หน้าทีพ่ฒันาการขาย เจา้หน้าทีส่ง่เสรมิการขาย และผูส้นใจ 

ระยะเวลาฝึกอบรม : 

• 1 วนั  

วิธีการฝึกอบรม : 

• บรรยาย และกรณีศกึษา 

วิทยากร : 

อาจารยพ์รเทพ  ฉันทนาวี (ตามไฟลเ์อกสารแนบ) 

การศึกษา 
• ปรญิญาโท จติวทิยาอุตสาหกรรมและองคก์าร มหาวทิยาลยัเกษตรศาสตร ์
• ปรญิญาตร ีจติวทิยา มหาวทิยาลยัศรนีครนิทรวโิรฒ 
ประสบการณ์ทาํงาน 
• ผูอ้ํานวยการหลกัสตูรพฒันานกัขาย บรษิทั มหวฒัน์ เอน็เตอรไ์พรส ์จาํกดั  
• ผูอ้ํานวยการฝ่ายพฒันาทรพัยากรบุคคล กลุ่มบรษิทั ทซีซี ีแคปปิตอล กรุ๊ป   
• ผูจ้ดัการฝ่ายฝึกอบรมการตลาดและการขาย เครอืโอสถสภา 
• ทีป่รกึษาและวทิยากรดา้นทรพัยากรบุคคล 
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รบัจาํนวน  15  ท่าน 
 

 อัตราคา่ลงทะเบยีน 
                 (รวมคา่เอกสาร อาหารกลางวนั และ Coffee Break อาหารวา่งตลอดการสมัมนา) 

คา่อบรมสมัมนา/ทา่น ราคากอ่น VAT VAT 7% ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย  
3% 

ราคาสทุธ ิ

คา่สมัมนา 1 ทา่น 3,900 273 (117 4,056 

 Early Bird ชําระลว่งหนา้ 3,700 259 111 3,848 

สมคัร 3 ทา่นคา่สมัมนา ทา่นละ 3,500 245 105 3,640 
 
วธิกีารชําระเงนิ: โปรดชาํระค่าอบรมก่อนล่วงหนา้ 3 วนั 

การชําระคา่ธรรมเนยีม 
1. ชําระโดยส ัง่จา่ยเช็ค/แคชเชยีรเ์ช็ค ขดีครอ่ม ส ัง่จา่ยในนาม 

บรษัิท โปรเฟสชั่นแนล เทรนนิง่ โซลชูั่น จํากัด (Professional Training Solution Co., Ltd) 
เลขที ่89/161 ซอยพระยาสเุรนทร ์21 แยก 3 แขวงบางชัน  เขตคลองสามวา กรุงเทพฯ 10510 
เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0105566006450 

2. โอนเงนิเขา้บญัช ี
ธนาคารกสกิรไทย จํากัด (มหาชน) บัญชอีอมทรัพย ์เลขที ่ 148-3-63836-8 
ผู้เข้าอบรมรับผิดชอบค่าธรรมเนียมการโอนเงินข้ามจังหวัด 

          และแฟ็กซใ์บ Pay-in และหนังสอืรับรองหัก ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี info.ptstraining@gmail.com 
          พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลกัสตูร 

1.2 ชําระดว้ยเช็คบรษัิท สัง่จา่ย บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั  
(Professional Training Solution Co., Ltd) 

 
กรณีหักภาษี ณ ทีจ่า่ย ออกเอกสารภาษี 

บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั   
เลขที ่89/161 หมูบ่า้นพฤกษาวลิล ์23 ซ.พระยาสเุรนทร ์21 แยก 3  
แขวงบางชนั เขตคลองสามวา  กรงุเทพฯ 10510   เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0105566006450 

ทุกหลักสูตร “มอบวุฒบิัตร ใบรับรองจากสถาบันโปรเฟสชั่นแนล เทรนน่ิง โซลูชั่น 

 
 
 
รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรณุาตดิตอ่: คณุอรัญญา 086-8929330 
Professional Training Solution 
Tel  02-1753330, 086-6183752  
Fax.  02-9030080 ext.9330 
www.ptstraining.in.th 
Email  info.ptstraining@gmail.com, ptstraining3@gmail.com 

mailto:info.ptstraining@gmail.com
mailto:ptstraining3@gmail.com
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แบบฟอรม์การลงทะเบยีน 
 

  หลกัสตูร แนวทางการขายเชงิรกุเพือ่เพิม่ยอดขายและลกูคา้ใหม ่

Proactive Sales for Increasing New Customer 

 
วนัสมัมนา___________________________ 

สง่มาที ่email : info.ptstraining@gmail.com;ptstraining3@gmail.com  
 

  บรษิทั____________________________________________________________________________จํากดั 

 ท่ีอยู่ออกใบกาํกบัภาษี__________________________________________________________________ 

   ___________________________________________________________________________________ 

   รหสัไปรษณีย_์____________TAX ID____________________________สาํนกังานใหญ่/สาขา____________ 

  ชื่อผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์____________________ต่อ___________ 

   Fax: ___________________________     E-mail: ______________________________________________ 

  รายชื่อผูเ้ขา้อบรม(กรุณากรอกตวับรรจง) 

1. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื(กรณีฉุกเฉิน) _________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________  

2. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื:(กรณีฉุกเฉิน)___________________ 

E-mail: _____________________________________________________________________ 

3. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 
วธิกีารชําระเงนิ: ชําระดว้ยเชค็บรษัิท สัง่จ่าย บจก.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ (Professional Training Solution Ltd,) 

1. โอนผา่นบญัชธีนาคาร ดังน้ี 
2. ชําระเงินผ่านธนาคาร “บัญชีออมทรัพย์ [Saving Account]”   ในนาม: Professional Training Solution Ltd.,Partnership 

ธนาคาร สาขา เลขท่ีบัญชี 

 กสิกรไทย (KBANK) เดอะมอลล์บางกะปิ 148- 3 -63836-8 

 
      ชือ่บญัช ีบรษัิท.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั    และ Scanใบ Pay-in และหนังสอืรับรองหัก ณ ทจ่ีาย  
          พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลักสตูร  ส่ง mail มาท่ี  info.ptstraining@gmail.com 


