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โรงแรมRembrandt

จดุเดน่ของหลักสตูร 
     ในโลกของการทําธรุกจิ ไมว่า่จะเป็นการซือ้หรอืการขายใดๆ ลว้นหลกีหนีไมพ่น้ การเจรจาตอ่รอง ดว้ย

เหตผุลทีว่า่ ทกุคนมเีป้าหมาย ทกุองคก์รมขีอ้จํากดั และ ทกุฝ่ายตอ้งการไดเ้ปรยีบ แตบ่อ่ยครัง้ทีเ่รากลับเป็นฝ่าย
ทีต่อ้งเสยีเปรยีบ อาจเป็นเพราะ ความออ่นดอ้ย ไมรู่ ้ไมช่ํานาญ และ เตรยีมการเพยีงพอ ในการเจรจาตอ่รองนัน้ๆ 
จงึทําใหต้อ้ง ตกเป็นเหยือ่ หรอื เบีย้ลา่ง ในทกุคราวทีม่กีารเจรจาตอ่รองทางธรุกจิกบัลกูคา้หรอืคูค่า้ไปเสยีทกุท ี
ดังนัน้ อยา่เสยีเปรยีบ หรอืเสยีทา่และเสยีโอกาสอกีตอ่ไป 

       มาเรยีนรู…้. สดุยอดชัน้เชงิการเจรจาตอ่รอง เพือ่สรา้งความไดเ้ปรยีบและไดช้ยัชนะใน การเจรจาตอ่รอง 
ครัง้ถัดไปนับจากน้ี 

สิง่ทีไ่ดรั้บหลังอบรมและสมัมนา 
• มหีลักการเจรจาตอ่รองทีด่ใีนการเจรจาตอ่รองภาคปฏบิัติ
• ลงมอืฝึกปฏบิัตจิรงิจนเกดิทกัษะตดิตัวในการเจรจาตอ่รองจนสามารถนําไปใชไ้ดจ้รงิ

คุณสมบัติของผู้ เข้ารับการอบรมและสัมมนา 

 พนกังานฝ่ายขาย การตลาด จดัซ้ือ ฝ่ายบริการหรือฝ่ายอ่ืน ๆ

หัวขอ้การอบรมและสมัมนา 

• สญัชาตญาณของคน เมือ่เผชญิกบัสถานการณ ์"ถกูรอ้งขอ หรอืตอ่รอง"
• สาเหตขุองคนเราที ่"ไมก่ลา้ตอ่รอง"
• Workshop – ฝึกปฏบิัต ิการสรา้งสญัชาตญาณใหม ่เมือ่ ถกูรอ้งขอ หรอืตอ่รอง
• คณุสมบตัขิองนักเจรจาตอ่รอง

- การฟัง - การอา่นคน - การถาม - การสรา้งอํานาจ
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• การวเิคราะหข์อ้มลูของคูเ่จรจา/ลกูคา้ (Workshop)
• 7D.ขัน้ตอนการเจรจาตอ่รอง (Workshop)

- Draft: การรา่งแผน – Dialog: การสรา้งความสมัพันธก์บัคูเ่จรจา
- Dig: การสอบถามและสํารวจขอ้มลูของคูเ่จรจา
- Delive: การยืน่ขอ้เสนอ - Deal: การตอ่รอง
- Develop: การปรับแตง่เงือ่นไขและตัวแปร
- Decide: การตกลงปิดการเจรจา

• เคล็ดลับแหง่ ชยัชนะ ในการเจรจาตอ่รอง
• 4 G – การตัง้เป้าหมายการเจรจาตอ่รอง
• 3 C – หลักการเจรจาตอ่รองแบบยดืหยุน่
• กลยทุธก์ารเจรจาตอ่รองสูช่ยัชนะ
• กรณีศกึษา : ซือ้ขายทางธรุกจิ
• ขอ้ควรจําในการเจรจาตอ่รองทีห่า้มฝ่าฝืน 5 ประการ
• คําพดูตดิปากสําหรับนักเจรจาตอ่รองมอือาชพี
• จติวทิยา : อา่นภาษากายและการจับพริธุของคูเ่จรจา

 อัตราคา่ลงทะเบยีน(รวมคา่เอกสารการอบรม อาหารกลางวนัแบบบฟุเฟต ์และ
 อาหารวา่ง 2 มือ้อเครือ่งดืม่ตลอดการสมัมนา)

คา่อบรม ราคากอ่น VAT VAT 7% ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย 
3% 

ราคาสทุธ ิ

 ราคาทา่นละ 3,900 273 117 4,056 

ทุกหลักสูตร “มอบวุฒบิัตร ใบรับรองจากสถาบันโปรเฟสชั่นแนล เทรนน่ิง โซลูชั่น 

วธิกีารชําระเงนิ: 

1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังน้ี

1.1  ธนาคารกสกิรไทย บญัชอีอมทรัพย ์สาขาโลตัสรามอนิทรา 109 เลขที ่148-3-63836-8

 ชือ่บัญช ีบรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั

 และแฟ็กซใ์บ Pay-in และหนังสอืรับรองหัก ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี info.ptstraining@gmail.com 

 พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลกัสตูร 

1. ชําระดว้ยเช็คบรษัิท สัง่จา่ย บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั (Professional Training
Solution Co.,Ltd.)

2. หัก ณ ทีจ่า่ย 3% ทะเบยีนนติบิคุคลเลขที ่เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0105566006450

บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั 

เลขที ่89/161 หมูบ่า้นพฤกษาวลิล ์23 ซ.พระยาสเุรนทร ์21 แยก 3 

แขวงบางชนั เขตคลองสามวา  กรงุเทพฯ 10510 

ต้องการจัดแบบ In-house Training ภายในองคก์ร ติดต่อ คุณอรัญญา 086-6183752 
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รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรณุาตดิตอ่: คณุอรัญญา  086-8929330 
Professional Training Solution

Tel  02-1753330, 086-6183752 

www.ptstraining.in.th  Email:  info.ptstraining@gmail.com, ptstraining3@gmail.com 

คา่ฝึกอบรม สามารถหกัคา่ใชจ้า่ยทางภาษไีด ้ 200% ของคา่ใชจ้า่ยจรงิ

(พระราชกฤษฎกีาฉบบัที ่ 437 ใช ้19 ตลุาคม พ.ศ. 2548 เป็นตน้ไป) 

แบบฟอรม์การลงทะเบียน

การเจรจาต่อรองอย่างมีช้ันเชิง 
สง่มาท่ี info.ptstraining@gmail.com ; public.ptstraining@gmail.com 

  บรษิทั_______________________________________________________________________________ 

   ท่ีอยู่ออกใบกาํกบัภาษี__________________________________________________________________ 

  ____________________________________________________________________________________ 

  _____________________________________________________รหสัไปรษณีย_์____________________ 

 ชื่อผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์_______________________ต่อ_______ 

  Fax: _________________________     E-mail: _____________________________________________  

 วนัสมัมนา____________________________________________________________________________ 

1. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื __________________________________

E-mail: ____________________________________________________________________________

2. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: __________________________________

E-mail: ____________________________________________________________________________

หมายเหตุ  กรณียกเลิกการเข้าสัมมนากรุณาแจ้งล่วงหน้า 7 วันกอ่นวันสัมมนา มิฉะน้ันจะต้องชาํระ 50% ของราคา

ค่าสัมมนา

ค่าฝึกอบรม สามารถหกัค่าใช้จ่ายทางภาษีนิติบุคคลได้ 200% ของค่าใช้จ่ายจริง 

http://www.ptstraining.in.th/
mailto:info.ptstraining@gmail.com
mailto:info.ptstraining@gmail.com
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