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...เทคนคิการขายอยา่งมอือาชพีเพือ่เพิม่ยอดขาย (Professional Selling Technique for 

Increasing Sales Volume)  โรงแรม Gold Orchid 

 
  

ทีม่าของหลกัสตูร 

          การขายทีเ่นน้ขายใหล้กูคา้ไมว่า่จะเป็นรายบคุคล รายใหญห่รอืขายใหแ้กอ่งคก์ร ตอ้งเนน้

ความส าคัญของลกูคา้เป็นหลัก พนักงานขายทีด่ตีอ้งสรา้ง Customer Value ขึน้ใหไ้ด ้การขายสนิคา้

และบรกิารใหแ้กล่กูคา้เราไมไ่ดเ้นน้การขายเพือ่วันนี้เทา่นัน้ การขายแบบมเีทคนคิการขายอยา่ง

มอือาชพีใหแ้กล่กูคา้จะสง่ผลถงึการขายในระยะยาวเพือ่เป็นการเพิม่ยอดขายไดอ้ยา่ง

ตอ่เนือ่ง เพราะฉะนัน้พนักงานขายควรจะรู ้วเิคราะหล์กูคา้ เทคนคิการเปิดใจลกูคา้กอ่นการเสนอขาย

สนิคา้และบรกิาร เทคนคิในการวเิคราะหแ์ละคน้หาความตอ้งการทีแ่ทจ้รงิของลกูคา้ ตามมาดว้ย

เทคนคิในการน าเสนอขายสนิคา้ทีเ่หนือคูแ่ขง่ขัน และเขา้ใจถงึเคล็ดลับและเทคนคิการใหค้ าปรกึษา 

และการรักษาความสมัพันธท์ีด่กีบัลกูคา้ใหไ้ดใ้นระยะยาว การจัดการขอ้โตแ้ยง้ทีเ่กดิขึน้อยูต่ลอดเวลา

และการปิดการขายทีส่รา้งความพอใจแกท่ัง้สองฝ่าย ไมว่า่จะอยูใ่นกระบวนใดๆ ก็ตามของการ

ขาย เน้ือหาของการฝึกอบรมนัน้จะเนน้ใหไ้ดเ้รยีนรูห้ลักการตา่งๆ การท ากจิกรรมฝึกปฏบิัตเิพือ่ท าใหผู้ ้

เขา้ฝึกอบรมนัน้มคีวามเขา้ใจในเนื้อหาอยา่งแทจ้รงิกอ่นทีจ่ะน าความรูนั้น้ไปในการท างานเพือ่

เสรมิสรา้งเทคนคิการขายอยา่งมอือาชพีน่ันเอง 

สิง่ทีไ่ดร้บัจากการฝึกอบรม 

-  เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมมคีวามรูค้วามเขา้ใจในเทคนคิการขายอยา่งเป็นระบบ 

-  เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมสามารถน าเสนอการขายและการปิดการขายไดอ้ยา่งมปีระสทิธภิาพ 

-  เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมพัฒนาประสทิธภิาพของการขายใหเ้ป็นมอือาชพีมากยิง่ขึน้เพือ่การเพิม่ยอดขาย

ไดอ้ยา่งตอ่เน่ือง 

-  เทคนคิการจัดการในการเผชญิกบัขอ้โตแ้ยง้ของลกูคา้ในสถานการณ์ตา่งๆ 

-  เพือ่ใหผู้เ้ขา้ฝึกอบรมรูเ้ทคนคิการรักษาสายสมัพันธ ์และตดิตามการซือ้ซ ้า 

หวัขอ้การสมัมนา 

Module 1 : Sales Attitude, Concept & Process 

-  ความหมายและความเขา้ใจในความส าคัญของงานขาย 

     Workshop : ปัญหาการขายทีไ่มส่ามารถเพิม่ยอดขาย 

-  แนวคดิ และทัศนคตทิีด่ ีถกูตอ้ง ทีพ่รอ้มเป็นภมูป้ิองกนั 



 

-  กฎเหล็ก : ขอ้หา้มของนักขายทีไ่มค่วรท า 

-  เจาะลกึเทคนคิการขายแบบ B2B & B2C 

-  ท าไมลกูคา้ตอ้งซือ้สนิคา้และบรกิารจากเราเทา่นัน้ 

-  คณุสมบัตพินักงานขายมอือาชพีแบบ Top Sales 

Module 2 : Sales Smart, Analysis & Planning 

-  บคุลกิภาพ การวางตัว และการสรา้งมาด 

(การแตง่กาย, การดแูลตนเอง, ทว่งทา่อริยิาบถ, มารยาท) 

-  ลกูคา้ของเราคอืใครและบทบาททีแ่ตกตา่งในการขาย 

-  กระบวนการคน้หาลกูคา้ทีม่บีทบาทในการตัดสนิใจซือ้ 

-  การวเิคราะหล์กูคา้ และคน้หาความตอ้งการทีแ่ทจ้รงิ 

Practice : วเิคราะหล์กูคา้ และค าถามเชงิลกึ 

-  เทคนคิการวางแผนกอ่นเขา้พบลกูคา้อยา่งเป็นขัน้ตอน 

Module 3 : Sales Presentation & Consult 

-  เทคนคิการน าเสนออยา่งโดนใจลกูคา้ 

-  การปรับเปลีย่นวธิกีารน าเสนอเพือ่เพิม่ยอดขาย 

-  การวเิคราะห ์และปรับเปลีย่นชอ่งทางการขายใหมใ่หท้ันสมัย 

(Online Marketing, Product Page & Page Review) 

-  เทคนคิการน าเสนอขายสนิคา้ใหเ้หนือกวา่คูแ่ขง่ขัน 

Workshop : คน้หาขอ้ไดเ้ปรยีบ (Advantage) 

-  เสนอขายสนิคา้อยา่งไรเมือ่ “สนิคา้มจีดุออ่น” 

-  ทีป่รกึษาการขาย : Sales Consult 

Module 4 : Sales Resolution, Closing & Evaluation 

-  การจัดการและการเผชญิกบัขอ้โตแ้ยง้ในการขาย 

-  เทคนคิการปิดการขาย ใหเ้ป็นเรือ่งงา่ย และแนบเนียน 

-  การรักษาสายสมัพันธ ์และการใหบ้รกิารหลังการขาย 

-  การประเมนิผลการปฏบิัตงิานขาย 

-  เทคนคิการใชโ้ทรศัพทใ์นงานขายอยา่งมอือาชพี 

Workshop : แกไ้ขปัญหาการขายทีไ่มส่ามารถเพิม่ยอด ขาย 

วธิกีาร และรปูแบบการฝึกอบรม   

-  การบรรยาย การระดมความคดิเห็น การท าแบบฝึกปฏบิัต ิตลอดจนการระดมปัญหาทางการขายที่

เกดิขึน้จากลกูคา้ในหน่วยงานของผูเ้ขา้ฝึกอบรม และขอ้สรปุการแกไ้ขปัญหาทางการขายจากบรบิท

เทคนคิการขายอยา่งมอือาชพีเพือ่เพิม่ยอดขาย และน ามาท า Workshop 



 

ผูเ้ขา้ฝึกอบรม  พนกังานขายทกุระดบัรวมท ัง้พนกังานขายใหม ่

 วทิยากร    :      อาจารยส์กุจิ  ตรยีทุธวฒันา  

Fee Seminar/ อัตราคา่ลงทะเบยีน ตอ่ 1 คน 

(รวมคา่วทิยากร  เอกสารบรรยาย รวมอาหารกลางวนัแบบบฟุเฟตแ์ละเครือ่งดืม่อาหารวา่ง

ตลอดการอบรม) 

คา่อบรม (Seminar Fee) ราคากอ่น VAT 
VAT 7% 

ภาษหีกั ณ ที่

จา่ย  3% 

ราคาสทุธ ิ

    คา่สมัมนา / 1 ทา่น 3,900 273 (117) 4,056 

    Pro 1 สมคัร 3 ทา่นๆละ 3,500 245 (105) 3,640 

    Pro 2 สมคัร 5 ทา่น/รุน่   16,000 1,120 (480) 16,640 

ทกุหลกัสตูร “มอบวฒุบิตัร ใบรบัรองจากสถาบนัโปรเฟสช ัน่แนล เทรนนิง่ โซลชู ัน่ 

รปูแบบการฝึกอบรม การบรรยาย, อภปิรายเชงิปฏบิัตกิาร, ใหค้ าปรกึษา, กรณีศกึษา,   

                    การท า Workshop 

วธิกีารช าระเงนิ: 

1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังน้ี 

1.1  ธนาคารกสกิรไทย บญัชสีะสมทรัพย ์สาขาเดอะมอลลบ์างกะปิ เลขที ่148-3638368 

          ชือ่บัญช ีบรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จ ากดั 

          และแฟ็กซใ์บ Pay-in และหนังสอืรับรองหัก ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี ที ่info.ptstraining@gmail.com 

          พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลกัสตูร 

1.2 ช าระดว้ยเช็คบรษัิท สัง่จา่ย บจก.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ (Professional Training 

Solution Co.,Ltd.) 
 

รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรณุาตดิตอ่: คณุอรัญญา 086-6183752 

Professional Training Solution 

Tel  02-1753330, 086-6183752  

www.ptstraining.co.th 

อเีมล ์ info.ptstraining@gmail.com, ptstraining3@gmail.com 
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แบบฟอรม์การลงทะเบียน 

เทคนคิการขายอยา่งมอือาชพีเพือ่เพิม่ยอดขาย 

(Professional Selling Technique for Increasing Sales Volume) 

สง่มาที ่email : ptstraining3@gmail.com หรอื info.ptstraining@gmail.com 

   

บรษิทั__________________________________________________________________________ 

   ท่ีอยู่ออกใบก ำกบัภำษี_____________________________________________________________ 

   ____________________________________________________________________________ 

   รหสัไปรษณีย_์___________________________TAX ID__________________________________ 

  ชื่อผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์___________________ต่อ_______ 

   Fax: _____________________     E-mail: _________________________________________  

  วนัสมัมนา_______________________________________________________________________ 

1. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 
ต าแหน่ง: ___________________________________มอืถอื ____________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________  

2. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 
ต าแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 

E-mail: _____________________________________________________________________ 

3. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 
ต าแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 

E-mail: _____________________________________________________________________ 
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