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หลักสตูร เทคนคิการขาย เพือ่การเป็นมอือาชพีขัน้เทพ 

                                                          วนัที่ 25 มิถนุายน 2569 

    9.00-16.00 น.โรงแรมโนโวเทล กรุงเทพฯ  

 

ระยะเวลา 1 วนั 
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หลกัการและเหตผุล 

ในโลกของการแขง่ขันดา้นธรุกจิทีร่นุแรง องคก์รตา่งๆตอ้งเรง่พัฒนาศักยภาพของพนักงานขายใหม้ทีัง้
ประสทิธภิาพและประสทิธผิลตามเป้าหมายทีต่ัง้ไว ้ดังนัน้พนักงานขายทีจ่ะประสบความสําเร็จจงึตอ้งเขา้ใจ
กระบวนการขายในอาชพีงานขาย มบีคุลกิภาพทีส่รา้งความเชือ่มั่นใหก้บัลกูคา้ มคีวามรูร้อบตัวและรูล้กึเกีย่วกบั
ธรุกจิทีส่ามารถใหค้ําแนะนําลกูคา้ รวมถงึมทีักษะการสือ่สารทีย่อดเยีย่ม 

หลักสตูรน้ีจงึถกูออกแบบมาเพือ่สรา้งความเขา้ใจเกีย่วกบัหลักการของกระบวนการขายซึง่ผูเ้ขา้อบรมจะไดเ้รยีนรู ้
เทคนคิและกระบวนการขายของการเป็นนักขายมอือาชพี เพือ่นําเสนอสนิคา้ทีต่รงใจ เรยีนรูว้ธิกีารจัดการขอ้
โตแ้ยง้ของลกูคา้อยา่งสรา้งสรรค ์และการปิดการขายไดอ้ยา่งมปีระสทิธผิล 

วัตถปุระสงค ์

• ผูเ้ขา้อบรมเขา้ใจถงึกระบวนการขายอยา่งนักขายมอือาชพี 

• สามารถวเิคราะหล์กูคา้ เพือ่การนําเสนอการขายทีต่รงใจไดอ้ยา่งมอือาชพี 

• เขา้ใจแนวทางในการคน้หาความตอ้งการของลกูคา้ 

• สามารถวเิคราะหจ์ดุเดน่ของสนิคา้ และหาจดุขายของสนิคา้ทีเ่หนือคูแ่ขง่ได ้

• พัฒนาเทคนคิการขจัดขอ้ขอ้งใจเพือ่นําลกูคา้ไปสูก่ารปิดการขาย 

• เรยีนรูเ้ทคนคิการตดิตามลกูคา้อยา่งมอือาชพี 
 

 
 สิง่ทีไ่ดร้ับจากการอบรม 

o ผูเ้ขา้อบรมเขา้ใจถงึกรอบแนวคดิการขาย 3 ดา้น คอื กลุม่ลกูคา้ แนวทางขายและเครือ่งมอื 
o ผูเ้ขา้อบรมเขา้ใจถงึการขายในยคุทีต่อ้งมุง่ในประสบการณ์ของลกูคา้ 
o ผูเ้ขา้อบรมสามารถพัฒนาทักษะและการผลกัดันการขายไปสูก่ารปิดการขายได ้
o ผูเ้ขา้อบรมสามารถออกแบบประสบการณ์ทีด่ผีา่นการมุง่ไปสูก่ารปิดการขายไดอ้ยา่งดเียีย่ม 

หัวขอ้การบรรยาย 
 
การขายในยคุดจิทิัลและการมาถงึของลกูคา้ทีห่ลากหลาย 
 
·      ความเปลีย่นแปลงของลกูคา้และตลาดตอ่การปรับตัวของนักขาย 
 
-          กลุม่ลกูคา้ / แนวทางการขาย / เครือ่งมอืการขาย 
 
·      หลักการขายทีส่อดคลอ้งกบัยคุใหม ่5 ประการ 
 
·      การเจาะใจลกูคา้ สูก่ารขายเฉพาะตัว + CASE STUDY 
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·      Workshop การปรับตัวของงานขายทีทํ่าใหไ้วและตอบสนองลกูคา้เร็วขึน้ 
 
Personalization เพือ่สง่เสรมิการขายใหต้รงกลุม่เป้าหมายเพือ่มุง่การปิดการขาย 
 
·      Personalization คอือะไร ทําไมสําคัญกบัการขายในยคุน้ี 
 
·      Journey ของลกูคา้และการรับรู ้
 
·      ความสําคัญของการสรา้งประสบการณ์ลกูคา้แบบ Personalization 
 
-          จากความสนใจ – สูก่ารปิดการขาย – สูก่ารซือ้ซํ้า 
 
เทคนคิสรา้งแนวทางขายสูก่ารปิดการขาย 
 
·      การถอดขอ้มลูลกูคา้ออกมาสูก่ารขายทีต่รงกบักลุม่เป้าหมาย 
 
·      Maslow + Problem + Value 
 
·      value proposition canvas การออกแบบแนวทางการขายตอบโจทยค์วามตอ้งการของลกูคา้ 
 
·      Case Study การขายทีต่รงกบัความตอ้งการของลกูคา้ทีม่ากกวา่คูแ่ขง่ 
 
·      Workshop Value proposition canvas 
 
เครือ่งมอืการขายยคุใหม ่Tools 
 
·      เครือ่งมอืการขายทีเ่หมาะสมในแตล่ะขัน้ตอน 
 
·      การใชเ้ครือ่งมอืและเทคนคิการขายใหส้อดคลอ้งกนั 
 
·      เชือ่มโยงการขายดว้ยการตดิตามลกูคา้ทีไ่มพ่ลาด 
 
·      สรปุการบรรยาย 
 วทิยากร อาจารยป์ระเสรฐิ  สขุไพบลูยก์ลุ 
 
รปูแบบการสมัมนาหลักสตูรน้ีมุง่เนน้ผูเ้ขา้สมัมนาเป็นศนูยก์ลาง โดยเนน้การมสีว่นรว่มและมกีารทํา Workshop 
และบทบาทสมมตพิรอ้ม VDO ประกอบการสมัมนา 
 
หลักสตูรน้ีเหมาะสําหรับ 
 นักขาย / นักการตลาด 
 ผูจ้ัดการฝ่ายขาย/ ผูจ้ัดการฝ่ายการตลาด 

http://www.people-synergy.co.th/public/
http://www.people-synergy.co.th/public/
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 ผูจ้ัดการฝ่ายพัฒนาธรุกจิ 
 เจา้หนา้ทีฝ่่ายขาย/เจา้หนา้ทีฝ่่ายการตลาด 
  

 อัตราคา่ลงทะเบยีน/ทา่น 
    (รวมคา่เอกสาร อาหารกลางวนั และอาหารวา่งตลอดการสมัมนา) 

คา่อบรม  ราคากอ่น VAT VAT 7% ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย  3% ราคาสทุธ ิ

   คา่สมัมนากรณีชําระหนา้งาน 
ราคาทา่นละ 3,900 273 (117) 4,056 

    Early Bird ชําระลว่งหนา้ 3,700 259 111 3,848 

    Pro สมคัร 3 ทา่นๆ ละ 3,500 245 105 3,640 

ใบประกาศจากสถาบนัโปรเฟสช ัน่แนล เทรนนิง่ โซลูช ัน่ 

วธิกีารชําระเงนิ: 

1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังน้ี 

1.1  ธนาคารกสกิรไทย บญัชอีอมทรัพย ์สาขาโลตัสรามอนิทรา 109 เลขที ่148-3-63836-8 

          ชือ่บัญช ีบรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั 

          และแฟ็กซใ์บ Pay-in และหนังสอืรับรองหัก ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี info.ptstraining@gmail.com 

          พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลกัสตูร 

2. ชําระดว้ยเช็คบรษัิท สัง่จา่ย บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั 
 (Professional Training Solution Co.,Ltd.) 

 

3.  หกั ณ ทีจ่่าย 3% ทะเบยีนนติบิคุคลเลขที ่เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0105566006450 

บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั 

เลขที ่89/161 หมูบ่า้นพฤกษาวลิล ์23 ซ.พระยาสเุรนทร ์21 แยก 3  

แขวงบางชนั เขตคลองสามวา  กรงุเทพฯ 10510 

ตดิตอ่ คณุอรัญญา (ตุม้) 086-8929330    

Professional Training Solution 

Tel  02-1753330, 086-6183752  
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E-mail: info.ptstraining@gmail.com    www.ptstraining.co.th 

แบบฟอรม์การลงทะเบียน 

เทคนคิการขาย เพือ่การเป็นมอือาชพีข ัน้เทพ 
สง่มาที ่email : ptstraining3@gmail.com หรอื info.ptstraining@gmail.com 

  บรษิทั__________________________________________________________________________ 

   ท่ีอยู่ออกใบกาํกบัภาษี_____________________________________________________________ 

   ____________________________________________________________________________ 

   รหสัไปรษณีย_์____________________เลขประจาํตวัผูเ้สยีภาษ_ี_______________________________ 

  ชื่อผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์____________________ต่อ_______ 

   Fax: ___________________________     E-mail: _________________________________________  

  วนัสมัมนา_______________________________________________________________________ 

1. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื ____________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________  

2. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 

E-mail: _____________________________________________________________________ 

หมายเหต ุ กรณียกเลิกการเขา้สมัมนากรุณาแจง้ลว่งหนา้ 7 วนัก่อนวนัสมัมนา มิฉะนัน้จะตอ้งชาํระ 30% ของราคาค่าสมัมนา 

ค่าฝึกอบรม สามารถหกัค่าใช้จ่ายทางภาษีนิติบุคคลได้ 200% ของค่าใช้จ่ายจริง 

mailto:info.ptstraining@gmail.com
http://www.ptstraining.co.th/
mailto:ptstraining3@gmail.com%20%E0%B8%AB%E0%B8%A3%E0%B8%B7%E0%B8%AD
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