
 [หลักสตูรการพยากรณย์อดขาย)                         

 

Professional Training Solution  /www.ptstraining.co.th  02-1753330 1 
 

29 ตลุาคม...เทคนคิการพยากรณ์ยอดขายเพือ่วเิคราะหก์ารขายจรงิใหไ้ดต้ามเป้า (Sales Planning 
& Sales Forecast Analysis) 

   

วนัที่ 5 กมุภาพนัธ ์2568 

เวลา 09.00-16.00 น. 

Gold Orchid Bangkok  

สถานทีจ่ดัอบรมอาจเปลี่ยนแปลงไดต้ามความเหมาะสม 

 การขายทีเ่น้นขายใหลู้กคา้ไม่ว่าจะเป็นรายบุคคล รายใหญ่หรอืขายใหแ้ก่องคก์ร ตอ้งเน้นความสําคญัของลูกคา้เป็นหลกั 

พนกังานขายทีด่ตีอ้งสรา้ง Customer Value ขึน้ใหไ้ด ้การขายสนิคา้และบรกิารใหแ้ก่ลูกคา้เราไม่ไดเ้น้นการขายเพือ่วนัน้ี

เท่านัน้ การขายแบบ Sales Planning & Sales Forecast Analysis จะสง่ผลถงึการขายในระยะยาวเพือ่เป็นการเพิม่

ยอดขายไดอ้ย่างต่อเน่ือง เพราะฉะนัน้พนกังานขายควรจะรู ้กระบวนการวางแผนการขาย การพยากรณ์ยอดขาย เทคนิค

ในการวเิคราะหค์ู่แข่งในการวางแผนดา้นการขาย ไม่ว่าจะอยู่ในกระบวนใดๆ กต็ามของการขาย เน้ือหาของการฝึกอบรม

นัน้จะเน้นใหไ้ดเ้รยีนรูห้ลกัการต่างๆ การทํากจิกรรมฝึกปฏบิตัเิพือ่ทาํใหผู้เ้ขา้ฝึกอบรมนัน้มคีวามเขา้ใจในเน้ือหาอย่าง

แทจ้รงิก่อนทีจ่ะนําความรูน้ัน้ไปในการทาํงานเพือ่เสรมิสรา้งเทคนิคการขายอย่างมอือาชพีนัน่เอง 

ส่ิงท่ีได้รบัจากการฝึกอบรม 

- ผูเ้ขา้อบรมมคีวามรูค้วามเขา้ใจการบรหิารงานขายอย่างเป็นระบบ 

- ผูเ้ขา้อบรมสามารถกระบวนการวางแผนการขายและการพยากรณ์ยอดขายอย่างเป็นขัน้ตอน 

- ผูเ้ขา้อบรมพฒันาประสทิธภิาพของการขายใหเ้ป็นมอือาชพีมากยิง่ขึน้เพือ่การเพิม่ยอดขายไดอ้ย่างต่อเน่ืองดว้ยการ

ฝึกปฏบิตักิารนําเสนอแผนการขาย 
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หวัข้อการฝึกอบรม 

 ความหมายและความเขา้ใจของการบรหิารการขาย 

 Workshop : Sales Planning &  Forecast Problem 

 ทาํไมเราตอ้งรูแ้ละเป็นทัง้นักการตลาด และนกัขาย 

 เทคนิคการวางแผนการขายทีส่อดคลอ้งกบัแผนการตลาดเชงิรุก 

 กลยุทธเ์ลอืกตลาด STP และ 4 P เพือ่เอาชนะคู่แขง่ขนั 

 เทคนิคการวางแผนก่อนเขา้พบลกูคา้ในเชงิรุกใหถู้กที ่ถูกเวลา 

 การวเิคราะหพ์ยากรณ์ยอดขาย และการตัง้เป้าหมายการขาย 

 การกระจายเป้าหมายการขายเป็นรูปธรรม 

 การตัง้เป้าหมายผูมุ่้งหวงัเพื่อรองรบัเป้าหมายการขาย 

 การจดัสรรงบประมาณการขายเพือ่สนบัสนุนงานขาย 

 การวเิคราะห ์Competitor for Competitive Planning 

 การระบุคู่แขง่ทัง้ทางตรง และทางออ้ม 

 การวเิคราะหส์ว่นแบ่งทางการตลาด (Market Share)  

 การวเิคราะหจุ์ดยนืของผลติภณัฑ ์(Product Positioning) 

 Workshop : Sales Planning & Forecast Solution 

รปูแบบการฝึกอบรม 

- อภปิรายแลกเปลีย่นความคดิเหน็ สะทอ้นแนวคดิร่วมกนั 

- สรุปและถาม-ตอบ เพือ่ทดสอบความเขา้ใจ 

ผู้เข้าฝึกอบรม           พนกังานขายทุกระดบัในองคก์ร 

วิทยากร         อาจารยส์กิุจ  ตรียทุธวฒันา 

ระยะเวลาฝึกอบรม 1 วนั 
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 อัตราคา่ลงทะเบยีน 

(รวมคา่เอกสาร อาหารกลางวนั และอาหารวา่งตลอดการสมัมนา) 
คา่อบรม  ราคากอ่น VAT VAT 7% ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย  

3% 
ราคาสทุธ ิ

ราคาทา่นละ 4,000 280 120 4,160 

Early Bird จา่ยกอ่นลดพเิศษ 3,700 259 (111) 3,848 

Pro สมคัร 3 ทา่นๆละ 3,500 245 (105) 3,640 
ทุกหลักสูตร “มอบวุฒบิัตร ใบรับรองจากสถาบันโปรเฟสชั่นแนล เทรนน่ิง โซลูชั่น 

วธิกีารชําระเงนิ: 
1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังน้ี 

1.1  ธนาคารกสกิรไทย บญัชอีอมทรัพย ์สาขาโลตัสรามอนิทรา 109 เลขที ่148-3-63836-8 
          ชือ่บัญช ีบรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั 
          และแฟ็กซใ์บ Pay-in และหนังสอืรับรองหกั ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี info.ptstraining@gmail.com 
          พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลกัสตูร 

2. ชําระดว้ยเช็คบรษัิท สัง่จา่ย บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั (Professional Training 
Solution Co.,Ltd.) 

3.  
3.  หัก ณ ทีจ่่าย 3% ทะเบยีนนติบิคุคลเลขที ่เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0105566006450 

บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั 
เลขที ่89/161 หมูบ่า้นพฤกษาวลิล ์23 ซ.พระยาสเุรนทร ์21 แยก 3  
แขวงบางชนั เขตคลองสามวา  กรงุเทพฯ 10510 
 

 
 
รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรณุาตดิตอ่: คณุอรัญญา 086-8929330 
Professional Training Solution 
Tel  02-1753330, 086-6183752  
www.ptstraining.co.th 
อเีมล ์ info.ptstraining@gmail.com, ptstraining3@gmail.com 
 

ค่าฝึกอบรม สามารถหักค่าใช้จ่ายทางภาษีได้  200% ของค่าใช้จ่ายจริง 
(พระราชกฤษฎีกาฉบับที่  437 ใช้ 19 ตุลาคม พ.ศ. 2548 เป็นต้นไป) 

mailto:info.ptstraining@gmail.com
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แบบฟอร์มการลงทะเบียน 
เทคนคิการพยากรณ์ยอดขายเพือ่วเิคราะหก์ารขายจรงิใหไ้ดต้ามเป้า  

(Sales Planning & Sales Forecast Analysis) 
ส่งมาท่ี info.ptstraining@gmail.com หรือ ptstraining3@gmail.com 

 
   บรษิทั_______________________________________________________________________________ 

   ท่ีอยู่ออกใบกาํกบัภาษี__________________________________________________________________ 

   ____________________________________________________________________________________ 

   _____________________________________________________รหสัไปรษณีย_์____________________ 

  ชื่อผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์_______________________ต่อ_______ 

   Fax: _________________________     E-mail: _____________________________________________  

  วนัสมัมนา____________________________________________________________________________ 

1. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื __________________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________________  

 

2. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: __________________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________________ 

 

3. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: __________________________________ 

      E-mail: ____________________________________________________________________________ 
 
หมายเหตุ   

กรณียกเลิกการเขา้สัมมนากรุณาแจง้ล่วงหนา้ 7 วนัก่อนวนัสมัมนา มิฉะนั้นจะตอ้งชาํระ 30% ของราคาค่าสัมมนา 
 
 


	ผู้เข้าฝึกอบรม           พนักงานขายทุกระดับในองค์กร

