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หลักการและเหตุผล 

ท่ามกลางเศรษฐกิจที่ผนัผวนและสถานการณแ์ข่งขนัที่รุนแรงของธุรกิจการคา้ ซึ่งทกุบรษัิทต่างตอ้งการรกัษาดงึดดูและ

ช่วงชิงลกูคา้ เพื่อใหบ้ริษัทอยู่ไดใ้นสถานการณปั์จจบุนันี ้จึงหลีกหนีไม่พน้ในการสง่เสรมิและพฒันาทกัษะความสามารถในการ

เจรจาต่อรองและปิดการขายแก่พนกังานขายใหม้ีประสิทธิผลสงูสดุนั่นเอง 

วัตถุประสงค ์

• เพื่อใหผู้เ้ขา้รบัการฝึกอบรมมียทุธวิธีในการเจรจาต่อรองท่ีแยบยลใชไ้ดผ้ลในการเจรจาต่อรองภาคปฏิบติั 

• พฒันาทกัษะและการใชก้ลยุทธใ์นการเปิดปิดการขาย และจดัการขอ้โตแ้ยง้กบัลกูคา้ท่ีไดป้ระสิทธิผลสงูมาใช ้

• มีจิตวิทยาในการโนม้นา้วใจใหล้กูคา้ ตดัสินใจซือ้ใหเ้รว็ขึน้ 

• ปรบัเปลี่ยนทศันคติมมุมองในการขายในแง่บวก และเขา้ถึงปรชัญาการเป็นนกัขายมืออาชีพ 

เทคนิคการเจรจาต่อรองและปิดการขาย 

Professional Negotiation in Sales 
วันที ่29 กรกฎาคม 2568 

09.00-16.00 น. โรงแรม จัสมินซิตี ้สุขุมวิท 23 
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• เพื่อใหผู้เ้ขา้รบัการฝึกอบรมลงมือฝึกปฏิบติัจรงิจนเกิดทกัษะติดตวัในการเจรจาต่อรอง จนสามารถนาํไปใชไ้ดจ้ริง 

  

หัวข้ออบรมสัมมนา 

1. คณุสมบติัของนกัเจรจาต่อรอง 

• การฟัง  - 

• การอ่านคน   

• การถาม   

• การสรา้งอาํนาจ 

2. การวิเคราะหข์อ้มลูของคู่เจรจา/ลกูคา้ (Workshop) 

- อะไรเขาตอ้งการได ้ - อะไรท่ีเขาใหเ้ราได ้

- อะไรท่ีเขายอมรบัไม่ได ้ - อะไรท่ีเขายินดีใหเ้ราได ้

3. จิตวิทยา : อ่านภาษากายและการจบัสญัญาณของคู่เจรจา 

4. 20 ยทุธวิธีการเจรจาต่อรองสูช่ยัชนะ 

1.ยทุธวิธีเลน่ลกูตํ่า    11.ยทุธวิธี 15 คํ่า เดือน 3    

2.ยทุธวิธีเลน่ลกูสงู    12.ยทุธวิธี 15 คํ่า เดือน 11 

3.ยทุธวิธี Limited     13.ยทุธวิธีสบัขาหลอก 

4.ยทุธวิธี Urgent    14.ยทุธวิธีพระเอก/ผูร้า้ย 

5.ยทุธวิธีรอคอย    15.ยทุธวิธีอนัธพาล 

6.ยทุธวิธีแย่กบัแย่กว่า   16.ยทุธวิธีใหแ้ละขอกลบั 

7.ยทุธวิธีเปลี่ยนเกียร ์   17.ยทุธวิธีปลาตอด 

8.ยทุธวิธีเปลี่ยนตวั    18.ยทุธวิธีISO 

9.ยทุธวิธีแยกชิน้สว่น    19.ยทุธวิธีเผยความลบั 

10.ยทุธวิธีรวมเหลา่    20.ยทุธวิธีมุ่งอนาคต 

5. 3C : หลกัการเจรจาต่อรองแบบยืดหยุ่น 

a. การควบคมุเกม Control 

b. การปรบัเปลี่ยนจดุยืน Convert 

c. การโนม้นา้วใจ Convince 

6. ยุทธวิธีปิดการขายทีไ่ด้ผลเลิศ 

1. A-B-C Techniques   5. Referral 

2. Balanced sheet  6. The Next  



 

3 Professional Training Solution |  www.ptstraining.in.th 
 

The Power of  Negotiation SM-105 

3. Two choices to Close 7. Boomerang 

4. Rush Hour   8. Pleasure or Pain 

วิทยากร  อาจารยพ์รเทพ ฉันทนาวี 

ประสบการณท์าํงาน  

• ผูอ้าํนวยการหลกัสตูรพฒันานกัขาย บรษัิท มหวฒัน ์เอ็นเตอรไ์พรส ์จาํกดั  

• ผูอ้าํนวยการฝายพฒันาทรพัยากรบคุคล กลุม่บรษัิท ทีซีซี แคปปิตอล กรุ๊ป  

• ผูอ้าํนวยการฝายพฒันาทรพัยากรบคุคล บรษัิท อาคเนยป์ระกนัชีวิตและประกนัภยั  

• ผูจ้ดัการฝายฝกอบรมการตลาดและการขาย เครือโอสถสภา  

 

รูปแบบการฝึกอบรม 

• Workshop กิจกรรมระดมความคิดและเข้าใจวธิีการเจรจาทีถู่กต้อง 

• Role play กิจกรรมบทบาทสมมติ เพ่ือฝึกทักษะการเจรจาต่อรองตามสถานการณต์่างๆ 

• Case study กรณีศึกษาการวิเคราะหส์ถานการณก์ารขาย-การเจรจาต่อรงจากลูกค้า 

• อัตราคา่ลงทะเบยีน/1ทา่น 
(รวมคา่เอกสาร อาหารกลางวนั และอาหารวา่งตลอดการสมัมนา) 

คา่อบรม  ราคากอ่น VAT VAT 7% ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย  
3% 

ราคาสทุธ ิ

ราคาทา่นละ 3,900 273 117 4,056 

สมคัร 2 ทา่นๆละ 3,700 259 111 3,848 

Pro สมคัร 3 ทา่นๆ ละ  3,500 245 105 3,640 
ทุกหลักสูตร “มอบวุฒบิัตร ใบรับรองจากสถาบันโปรเฟสชั่นแนล เทรนน่ิง โซลูชั่น 

วธิกีารชําระเงนิ: 
1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังน้ี 

1.1 ธนาคารกสกิรไทย บัญชสีะสมทรัพย ์สาขาโลตัสรามอนิทรา 109 เลขที ่148-3638368 

ชือ่บัญช ี บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั  และ Scan ใบ Pay-in และหนังสอืรับรองหัก ณ ที
จา่ย (ถา้ม)ี  พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลักสตูร 

1.2 ชําระดว้ยเช็คบรษัิท สัง่จา่ย บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล  เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั (Professional 
Training Solution Co Ltd. 

 
กรณีหัก ณ ทีจ่า่ย ใหนํ้าไปใหใ้นวันทีจ่ัดอบรม หรอืสง่ไปรษณีย ์
3.  หัก ณ ทีจ่า่ย 3% ทะเบยีนนติบิคุคลเลขที ่เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0105566006450 

 
บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จํากดั 
เลขที ่89/161 หมูบ่า้นพฤกษาวลิล ์23 ซ.พระยาสเุรนทร ์21 แยก 3  
แขวงบางชนั เขตคลองสามวา  กรงุเทพฯ 10510 

รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรณุาตดิตอ่: คณุอรัญญา 086-8929330 
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Professional Training Solution 
Tel  02-1753330, 086-6183752  
www.ptstraining.co.th 
Email  info.ptstraining@gmail.com, ptstraining3@gmail.com 

ค่าฝึกอบรม สามารถหักค่าใช้จ่ายทางภาษีได้  200% ของค่าใช้จ่ายจริง 
(พระราชกฤษฎีกาฉบับที่  437 ใช้ 19 ตุลาคม พ.ศ. 2548 เป็นต้นไป) 

ต้องการจัดแบบ In-house Training ภายในองคก์ร ติดต่อ คุณอรัญญา 086-6183752 

กรณีหกัภาษี ณ ท่ีจ่าย บจก.โปรเฟสชั่นแนล เทรนนิ่ง โซลชูั่น  

เลขท่ี 89/161 หมู่บา้นพฤกษาวิลล ์23 ซ.พระยาสเุรนทร ์21 แยก 3  

แขวงบางชนั เขตคลองสามวา  กรุงเทพฯ 10510 

เลขประจาํตวัผูเ้สียภาษี 0105566006450 

 

 

mailto:info.ptstraining@gmail.com
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แบบฟอร์มการลงทะเบียน 
เทคนคิการเจรจาตอ่รองและปิดการขาย 

สง่มาที ่email : ptstraining3@gmail.com หรอื info.ptstraining@gmail.com 
   
   บรษิทั__________________________________________________________________________ 

   ท่ีอยู่ออกใบกาํกบัภาษี_____________________________________________________________ 

   ____________________________________________________________________________ 

   รหสัไปรษณีย_์________________________________TAX ID________________________________ 

    

  ชื่อผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์_____________ต่อ_______ 

   Fax: _____________________     E-mail: _________________________________________  

  วนัสมัมนา_______________________________________________________________________ 

1. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื ____________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________  

 

2. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 

E-mail: _____________________________________________________________________ 
 
3. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 

E-mail: _____________________________________________________________________ 
 
4. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 

E-mail: _____________________________________________________________________ 
 
หมายเหต ุ  

กรณียกเลิกการเขา้สมัมนากรุณาแจง้ลว่งหนา้ 7 วนัก่อนวนัสมัมนา มิฉะนัน้จะตอ้งชาํระ 50% ของราคาค่าสมัมนา 

 

ค่าฝึกอบรม สามารถหกัค่าใช้จ่ายทางภาษีนิติบุคคลได้ 200% ของค่าใช้จ่ายจริง 

(พระราชกฤษฎีกาฉบบัท่ี 437 ใช้ 19 ตุลาคม พ .ศ . 2548 เป็นต้นไป) 
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