
 

  
 

 
หวัขอ้สมัมนา 

• ความหมายของการเจรจาตอ่รอง 
• หลกัส าคญัและเหตผุลของการเจรจาตอ่รอง 
• รปูแบบของการเจรจาตอ่รอง 

• องคป์ระกอบส าคญัและข ัน้ตอนในการเจรจาตอ่รอง 
• เงือ่นไขความส าเร็จในการเจรจาตอ่รอง 
• การก าหนดยทุธศาสตรก์ารตอ่รอง ดว้ย เครือ่งมอื 

SWOT Analysis 
• การวางแผนยทุธวธิใีนการเจรจาตอ่รองทีม่ ี

ประสทิธภิาพ 
• การสรา้งทางเลอืกทีเ่ป็นประโยชนก์บัทกุฝ่าย 
• เทคนคิการท าสญัญา ทีร่ดักมุและไมเ่สยีเปรยีบ 
• Workshop แบง่กลุม่เพือ่ฝึกการเจรจาตอ่รอง 
•  

ระยะเวลาและรปูแบบการเรยีนรู ้: 
▪ ระยะเวลาเรยีนรู ้1 วัน หรอื 6 ชม. 
▪ เรยีนภาคทฤษฎ ี60%  และภาคปฏบิัต ิ40% 

ผูส้อน : อาจารยก์มลทพิย ์ จันทรมัส 
 
คา่สมัมนา3,900 บาท +VAT 7% 
วธิกีารช าระเงนิ: 
1. โอนผา่นบญัชธีนาคาร ดงันี ้
  ธนาคารกสกิรไทย บญัชอีอมทรพัย ์ 
สาขาโลตสัรามอนิทรา 109 เลขที ่148-3-63836-8 
  ชือ่บญัช ีบรษิทั โปรเฟสช ัน่แนล เทรนนิง่ โซลชู ัน่ จ ากดั 
          และส่ง Pay-in และหนงัสอืรบัรองหกั ณ ทจี่าย (ถา้
ม)ี info.ptstraining@gmail.com 
           
2. ช าระดว้ยเช็คบรษิทั ส ัง่จา่ย  
บรษิทั โปรเฟสช ัน่แนล เทรนนิง่ โซลชู ัน่ จ ากดั 
(Professional Training Solution Co.,Ltd.) 
 
 

หลกัการและเหตผุล : 

 ในงานจัดซื้อ  นั้นนอกจากการ

จัดหา  Supplier และสินคา้ที่ดีแลว้ สิ่ง

หนึง่ทีนั่กจัดซือ้จะตอ้งมคีอื ความสามารถ 

ในการเจรจาต่อรอง ซึง่ถือว่าเป็นศาสตร์

และศิลปะอย่างหนึ่งในงานจัดซื้อ หาก

ผูบ้รหิารและผูป้ฏบิัตงิานดา้นการจัดซือ้  

เป็นผูข้าดศลิปะในการเจรจาต่อรอง ก็จะ

เป็นฝ่ายเสียเปรียบในทางธุรกจิ และจะ

สง่ผลถงึความกา้วหนา้ในหนา้ทีก่ารงาน  

          หลักสูตรนี้จึงมุ่งเนน้ใหผู้เ้ขา้รับ

การอบรมไดเ้พิม่ทักษะและกลยุทธต์่างๆ 

ในการเจรจาตอ่รองกบั ผูข้าย ทัง้หลาย 

เพื่อรักษาผลประโยชน์ขององค์กรและ

ผสานความพอใจใหเ้กดิขึน้กับทุก ๆ ฝ่าย

ด ้ว ย ส ถ า น ก า ร ณ์  แ บ บ  Win-Win 

Negotiation   

 

กลุม่เป้าหมาย : 
▪ หัวหนา้และผูบ้รหิารทกุระดับ 
▪ เจา้หนา้ทีจ่ัดซือ้ 

จ านวนผูเ้ขา้อบรม : 
▪ 20 ทา่น 

เทคนิคการเจรจาต่อรองใน
งานจดัซ้ือ 
(Negotiation for Purchase) 
วนัท่ี 20 กมุภาพนัธ ์2568 
วนัท่ี 20 มีนาคม 2568 
โรงแรมจสัมินซิต้ี 
 



วธิกีารช าระเงนิ: 
1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังน้ี 

1.1  ธนาคารกสกิรไทย บญัชอีอมทรัพย ์สาขาโลตัสรามอนิทรา 109 เลขที ่148-3-63836-8 
          ชือ่บัญช ีบรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จ ากดั 
          และแฟ็กซใ์บ Pay-in และหนังสอืรับรองหกั ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี info.ptstraining@gmail.com 
          พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลกัสตูร 

1. ช าระดว้ยเช็คบรษัิท สัง่จา่ย บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จ ากดั (Professional Training 
Solution Co.,Ltd.) 

 
2.  หัก ณ ทีจ่า่ย 3% ทะเบยีนนติบิคุคลเลขที ่เลขประจ าตัวผูเ้สยีภาษี 0105566006450 

บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จ ากดั 
เลขที ่89/161 หมูบ่า้นพฤกษาวลิล ์23 ซ.พระยาสเุรนทร ์21 แยก 3  
แขวงบางชนั เขตคลองสามวา  กรงุเทพฯ 10510 

 

ผู้เข้าอบรมรับผิดชอบค่าธรรมเนียมการโอนเงินข้ามจังหวัด 
 

รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรณุาตดิตอ่: คณุอรัญญา  086-8929330 

Professional Training Solution 

Tel  02-1753330, 086-6183752 ,  

www.ptstraining.co.th 

Email:  info.ptstraining@gmail.com,  ptstraining3@gmail.com 

แบบฟอร์มการลงทะเบียน 

หลกัสตูร “เทคนิคการเจรจาต่อรองในงานจดัซ้ือ” 
สง่มาที ่info.ptstraining@gmail.com หรอื ptstraining3@gmail.com 

 
   บรษิทั_______________________________________________________________________________ 
   ท่ีอยู่ออกใบก ากบัภาษี__________________________________________________________________ 
   ____________________________________________________________________________________ 
   _________________________________________เลขประจ ำตวัผูเ้สยีภำษ_ี_________________________ 
  ชื่อผูป้ระสำนงำน (HR)____________________________โทรศพัท ์_______________________ต่อ_______ 
   Fax: _________________________     E-mail: _____________________________________________  
  วนัสมัมนำ____________________________________________________________________________ 
1. ชื่อ-นำมสกุล (ภำษำไทย) _______________________________________________________________ 

ต ำแหน่ง: ___________________________________มอืถอื __________________________________ 
E-mail: ____________________________________________________________________________  

2. ชื่อ-นำมสกุล (ภำษำไทย) _______________________________________________________________ 
ต ำแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: __________________________________ 
E-mail: ____________________________________________________________________________ 

mailto:info.ptstraining@gmail.com
mailto:ptstraining3@gmail.com

