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วันท่ี  6ุ  กมุภาพนัธ ์2568 

วันท่ี  7 มนีาคม 2568

เวลา 09.00-16.00 น. โรงแรมเซนตเจมส ์

ขายเชงิรกุอยา่งไรใหโ้ดนใจลกูคา้รายใหม ่ 
"การหาลกูคา้รายใหม"่ ถอืเป็นเรือ่งสําคญัตอ่งานทางดา้นการขาย 
แตก่ารทีจ่ะไดล้กูคา้รายใหมน่ ัน้นกัขายจําเป็นตอ้งมทีศันคตกิารขายเชงิรกุ 
มาเรยีนรูร้ปูแบบทักษะและเทคนคิการขาย การนําเสนอขายเพือ่สรา้งความประทับใจแกล่กูคา้ใหม ่
การปิดการขาย และการรับมอืกบัขอ้โตแ้ยง้ในการทําการขายเชงิรกุ 

หัวขัอการอบรม -- 
1. แนวคดิ หลกัการขายแบบมอือาชพี VS. การขายเชงิรุก

1.1.  บทบาทหนา้ทีข่องการเป็นนักขายมอือาชพี 

1.2.  กระบวนการขายแบบมอือาชพี (กอ่นการสนทนาการขาย ขณะสนทนาการขาย หลังการสนทนาการขาย) 

1.3.  หลกัการขายเชงิรุก ขัน้ตอนการขาย รวมถงึมมุมองการสรา้งทัศนคตติอ่องคก์ร ลกูคา้ และตนเอง 

2. ปัจจัย และองคป์ระกอบการขายทีส่าํเร็จ

2.1.  ความรูเ้กีย่วกับผลติภัณฑ ์

2.2.  ทักษะการขายทําอยา่งไร 

2.3.  ทศันคตทิีด่ตีอ่การขายในการรับมอืปัญหา อปุสรรค เพือ่ใหปิ้ดการขายได ้

2.4.  การแสวงหาผูมุ้ง่หวังรายใหมแ่ละการตอ่ตลาด 

3. เทคนคิการทําการขายแบบเชงิรุกทีไ่มต่อ้งรอลกูคา้

4. เทคนคิการเพิม่ยอดยอดขายเชงิรุกแทนการตัง้รับ

5. เทคนคิการเพิม่ยอดขายใหเ้หนือคูแ่ขง่

6. เทคนคิการสรา้งโอกาสเมือ่ไดรั้บการตดิตอ่ทกุชอ่งทาง
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7. เทคนคิการแสวงหาผูมุ้ง่หวังรายใหมจ่ากลกูคา้เดมิ

8. ตวัอยา่งบทสนทนาการขายทัง้ทางโทรศัพทแ์ละแบบเผชญิหนา้

9. ตวัอยา่งการนําเสนอขายเมือ่แรกพบ

10.เทคนคิแนวทางเมือ่คน้หาความตอ้งการลกูคา้

11.เทคนคิการนําเสนอ ตอบขอ้โตแ้ยง้และปิดการขาย

12.สรุปการเรยีนรูแ้ละถาม-ตอบขอ้ซกัถาม

วิทยากร อ.พรเทพ ฉนัทนาว ี

 อัตราคา่ลงทะเบยีน

 (รวมคา่เอกสารการอบรม อาหารกลางวนั และอาหารวา่ง คอ๊ฟฟ่ีเบรค 2 มือ้ วฒุบิตัร) 

คา่อบรมสมัมนา/ทา่น ราคากอ่น VAT VAT 7% ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย
3% 

ราคาสทุธ ิ

บคุคลท ัว่ไปทา่นละ 3,900 273 117 4,056 

Early Bird  ชําระลว่งหนา้  3,700 259 111 3,848 

สมคัร 3 ทา่นๆละ 3,500 245 105 3,640 

ทุกหลักสูตร “มอบวุฒบิัตร ใบรับรองจากสถาบันโปรเฟสชั่นแนล เทรนน่ิง โซลูชั่น 

วธิกีารชําระเงนิ: 

1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังน้ี

1.1 ธนาคารกสกิรไทย บัญชสีะสมทรัพย ์สาขาเดอะมอลลบ์างกะปิ เลขที ่148-3638368 
ชือ่บัญช ีบจก.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่  
และแฟ็กซใ์บ Pay-in และหนังสอืรับรองหัก ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี 
พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลักสตูร E-mail :info.ptstraining@gmail.com 

1.2 ชําระดว้ยเช็คบรษัิท สัง่จา่ย บจก.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ (Professional Training 
Solution Co.,Ltd. 

กรณีหัก ณ ทีจ่่าย 3% ทะเบยีนนติบิคุคลเลขที ่เลขประจําตวัผูเ้สยีภาษี 0105566006450 

บรษัิท โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่  จํากัด 

เลขที ่89/161 หมูบ่า้นพฤกษาวลิล ์23 ซ.พระยาสเุรนทร ์21 แยก 3 

แขวงบางชนั เขตคลองสามวา  กรุงเทพฯ 10510 

รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรณุาตดิตอ่: คณุอรัญญา 

Professional Training Solution

Tel  02-1753330, 086-6183752 

www.ptstraining.co.th 

อเีมล ์ info.ptstraining@gmail.com, info@ptstraining.co.th 

mailto:info.ptstraining@gmail.com
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แบบฟอรม์การลงทะเบียน 
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สง่มาท่ี info.ptstraining@gmail.com ; ptstraining3@gmail.com 

  บรษิทั_______________________________________________________________________________ 

   ท่ีอยู่ออกใบกาํกบัภาษี__________________________________________________________________ 

  ____________________________________________________________________________________ 

  _____________________________________________________รหสัไปรษณีย_์____________________ 

 ชื่อผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์_______________________ต่อ_______ 

  Fax: _________________________     E-mail: _____________________________________________  

 วนัสมัมนา____________________________________________________________________________ 

1. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื __________________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________________ 

2. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: __________________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________________ 

3. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: __________________________________ 

      E-mail: ___________________________________________________________________________

หมายเหตุ  กรณียกเลิกการเข้าสมัมนากรุณาแจ้งลว่งหน้า 7 วนักอ่นวันสมัมนา มิฉะน้ันจะตอ้งชาํระ 50% ของราคาค่าสมัมนา 

ค่าฝึกอบรม สามารถหกัค่าใช้จ่ายทางภาษีนิติบุคคลได้ 200% ของค่าใช้จ่ายจริง 

(พระราชกฤษฎีกาฉบบัท่ี 437 ใช้ 19 ตุลาคม พ .ศ . 2548 เป็นต้นไป) 
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